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VIDA EQUILIBRADA

Seguros garantem a
sequéncia do planejamento
financeiro e a manutencao
da renda familiar
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Seguros de pessoas seguem
em uma nova direcao

A\

medida que a cultura do seguro cresce no
pais, as informac6es sobre ramos que vao
além da protecéo ao patriménio chegam ao
consumidor. Uma prova disso € o crescimento
dos chamados Seguros de Pessoas, que

arrecadaram R$ 34,9 bilhdes no primeiro
semestre deste ano, uma alta de 18% em comparacao ao

mesmo periodo do ano anterior.

Esta edicdo elucida especificamente os seguros de protecao
financeira, que vdo desde a manutencéo da renda da familia
guando ocorre um imprevisto, até uma garantia financeira
para liquidar parcialmente parcelas de um financiamento, por
exemplo. Por isso, a reportagem em destaque mostra como é
importante ter seguros para a vida e para o bolso do
brasileiro.

A publicacéo deste més se debruca, em sua quase totalidade,
sobre a robustez dos produtos voltados para pessoas. O
intuito € desmistificar tabus que separam o grande publico de
um dos mercados que mais crescem no pais. A entrevista
exclusiva com o CEO da Seguradora ALM, Alexandre
Dominguez, mostra como o Seguro de Vida, produto
tradicionalmente atrelado ao uso apenas da familia no
momento da morte do segurado, pode ser utilizado pelo
préprio titular em vida.

Para fazer com que o seguro chegue a cada vez mais
pessoas, é preciso de profissionais capacitados. O presidente
Brasil da Million Dollar Round Table (MDRT), Felipe Sousa,
reuniu-se em Dubai, nos Emirados Arabes, para debater
sobre a capacitacao dos profissionais de distribuicao.

Além desses destaques, a edi¢cdo também elucida uma unido
gue promete revolucionar a gestédo de sinistros do Brasil. O
Sindicante Digital e a UniREG anunciam a parceria que
envolve até o Sherlock Holmes do mercado de seguros,
segundo a revista Forbes nos anos 1990.

Bons negdcios!
Serglo- Vulor Guerra
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https://www.linkedin.com/in/sergio-vitor-80a012144/
https://www.linkedin.com/in/fernanda-de-o-e-oliveira-43b12625/
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CENARIO

Po DCAST To de 10 anos de experiéncia no setor e, ha dois

anos, forma consultores de destaque nesse
SEGURO RECEBE Sobre um dos sequros due mais crescem o
Brasil.
DANIELA MINGATOS

Clique aqui e assista ao episédio completo

O episddio € uma aula completa sobre o
mercado de seguro de vida e protecéo
financeira. Daniela responde as principais
davidas e compartilha insights essenciais para
guem deseja entender melhor a importancia
desse seguro e para quem busca construir uma
protecao financeira solida.

A especialista desmistificou, por exemplo, a
ideia de que o seguro de vida € usado apenas
em caso de morte do segurado. Atualmente,
cerca de 35% das indenizacfes pagas pelas
seguradoras sdo em decorréncia do falecimento
O 18° episddio do podcast To Seguro, apresentado por ~ do segurado, lembra Daniela. “Existem muitas
Bianca Kondic e Ricardo Teixeira, recebeu Daniela coberturas que séo pagas em vida e o prorpio
Mingatos. A especialista em seguro de vida possui mais  cliente é o beneficiado daquela apolice”.

MOBILIZACAO NA SEMANA DO VOLUNTARIO

Em comemoracao ao Dia do Voluntéario, que aconteceu
no dia 28 de agosto, a AXA no Brasil tem uma série de
acOes solidarias que visam engajar seus colaboradores
em atividades de reforco ao compromisso da companhia
com a responsabilidade social.

Bianca Kondic, Daniela Mingatos e Ricardo Teixeira

“A responsabilidade social é parte fundamental da
cultura corporativa da AXA. Acreditamos que ao
oferecer oportunidades para nossos colaboradores se
envolverem em a¢des como essas, estamos
contribuindo para o bem-estar da comunidade e
fortalecendo o0 senso de propdsito e unidao dentro da
empresa. Cada pequena agao pode ter um grande
impacto!”, afirma Alexandre Campos, Vice-Presidente
de RH, Juridico, Compliance e ESG da AXA no Brasil.

Alexandre Campos, da AXA no Brasil
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https://www.youtube.com/watch?v=EuZM2QKDYmE

CENARIO

NOVIDADES NO
SEGURO DE VIDA

A Icatu Seguros anuncia mais uma novidade para
0 Horizonte, seguro de Vida Individual Resgatavel
da companhia. Com foco nas necessidades dos
clientes e corretores, o produto passa a contar
com a possibilidade de quitagdo em cinco anos na
cobertura vitalicia.

Com o objetivo de proporcionar protecédo durante
todas as fases da vida, o Horizonte conta com
diversas coberturas adicionais, incluindo Invalidez
por Acidente, Invalidez por Doenca, Doencas
Graves, Diaria por Incapacidade Temporaria e
Diéria por Internagdo Hospitalar. Além disso, os
segurados do Horizonte contam com o beneficio
de Seguro Viagem e Assisténcia Domiciliar.

“O Horizonte entrega um dos pre¢os mais
acessiveis do mercado, com opc¢des de capital

Luciana Bastos, diretora de Produtos de Vida da Icatu

segurado e coberturas bem abrangentes, além de
contar com um processo de subscricao agil e
inteligente. Desde o seu langamento, em 2019,
estamos aprimorando suas condic¢des, buscando
opc¢Oes cada vez mais alinhadas com as
necessidades de nossos clientes e dos corretores.
Com essa nova possibilidade de quitar a apdlice em
cinco anos, nosso objetivo é tornar o produto mais
flexivel, atendendo as necessidades financeiras de
diferentes perfis de segurados”, afirma Luciana
Bastos, diretora de Produtos de Vida da Icatu.

PACTO GLOBAL DA ONU NO BRASIL

A Alicare Gestora de Saude acaba de
ingressar no Pacto Global da ONU no
Brasil. A iniciativa da Na¢des Unidas
(ONU) tem o propésito mobilizar a
comunidade empresarial na adocéo e
promoc¢ao, em suas praticas de negocios,
de Dez Principios universalmente aceitos
nas areas de direitos humanos, trabalho,
meio ambiente e combate a corrupcéao.
Com a criacdo dos Objetivos de
Desenvolvimento Sustentavel (ODS), o
Pacto Global também assumiu a misséo
de engajar o setor privado nesta nova
agenda.

Questbes como a insegurancga alimentar;
0 acesso a saude primaria; a inclusao
social e a necessidade de regular a
emissao de carbono na atmosfera foram

0s pontos de partida para o direcionamento dos projetos e
acOes sustentaveis da Allcare. As acfes estao ancoradas nos
Objetivos de Desenvolvimento Sustentavel (ODS) da Agenda
2030 da Organizacédo das Nacdes Unidas (ONU). Séo eles:
ODS2 Fome Zero e Agricultura Sustentavel, ODS3 Saude e
Bem-Estar, ODS8 Promover o crescimento econdémico
sustentado, inclusivo e sustentavel, emprego pleno e produtivo,
e trabalho decente para todos.
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CENARIO

APOLICE DE RISCOS
OPERACIONAIS DA
PETROBRAS

Foto: Ehder de Souza — Agéncia Petrobras

A brasileira Sombrero Seguradora € a responsavel pela
apdlice de Riscos Operacionais da Petrobras, empresa
petrolifera de economia mista, atuante na exploracéao,
producéo, refino, transporte e comercializacéo de
petrdleo e seus derivados, além de gas natural. A apdlice

APRESENTACAO DO
PDMS EM BRASILIA

Diretoras do Clube das Executivas de Seguros de
Brasilia (CESB) estiveram no langcamento do Plano de
Desenvolvimento do Mercado de Seguros (PDMS).
Encabecada pela CNseg, a iniciativa busca dobrar a
participacdo do setor no PIB brasileiro até 2030. O
evento aconteceu no dia 30 de setembro, na capital
federal.

A convite da Sra. Maria Cristina Martins,
representante regional Brasilia do SindSeg, a
presidente do CESB, Regina Lacerda, prestigiou o
evento. Além disso, o clube foi representado também
pelas diretoras Paloma Marques, Rose Neto, Rosane
Mota, Enir Junker e Flavia Eunice.

SEGURO NOVA DIGITAL | 8

com validade a partir de 31 de maio deste ano
foi emitida pela seguradora com o suporte do
time de Natural Resources de Resseguros da
WTW, conglomerado britanico-americano de
servigos de seguros.

O montante segurado é de USD 116,6 bilhdes
em ativos e lucros cessantes, relativos a todas
as operacoes downstream onshore da
petroleira brasileira. Ou seja, cobre riscos
operacionais relacionados a atividades de
transporte, comercializacao e refino de
petréleo, bem como de transporte e
comercializacéo de seus derivados, em
territdrio nacional. O valor segurado inclui
todas as refinarias, unidades industriais e
terminais de recepcao e distribuicao. Esta é
uma das maiores apdlices do Brasil em
protecao de ativos e lucros cessantes.

A nomeacao da Sombrero se deu apés vencer
0 processo publico licitatorio. A Seguradora,
apta pelos requisitos constantes do edital de
licitacdo, apresentou o prémio mais
competitivo. “O risco foi integralizado dentro do
tempo previsto, mesmo levando em
consideracao os termos e condi¢gdes
desafiadores”, afirma Méarcio Rios, Diretor de
Seguros da Sombrero.

Regina destaca que 0s numeros apresentados
sdo sensacionais. Quando entrou no seguro,
ha 30 anos, o mercado contribuia com 2% do
PIB. Atualmente a indUstria do seguro
movimenta 6.2% do PIB nacional e tem como
desafio chegar a 10% até 2030. “Estou muito
feliz em ver esses nimeros e saber que, de
certa forma, temos contribuido para esse
resultado ao longo de tantos anos dedicados
ao seguro”.
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ENTREVISTA ALEXANDRE DOMINGUEZ

‘O SEGURO DE VIDA E PARA A VIDA’

O ramo do seguro de vida € 0 que mais cresce entre os produtos de protecéo no pais. Os resultados
apresentados anualmente mostram como a populacdo esta se conscientizando. Entretanto, se comparado
com paises onde a cultura do seguro estd mais avancgada, a penetracdo do segmento ainda € baixa.

Este novo momento do seguro de vida influencia as companhias a pensarem em produtos cada vez mais
adequados aos publicos. Aliado a essas iniciativas esta o processo de comunicacdo com a sociedade.
Atualmente, as seguradoras se preocupam em deixar claro que os beneficios oriundos do seguro podem
ser utilizados ndo so pela familia do segurado em caso de morte, mas também pelo titular.

Especialista em trabalhar com protecdes
para todos os publicos, a Seguradora ALM é
uma das empresas a desmistificar o seguro
de vida no Brasil. Para que mais pessoas
tenham acesso as informacdes, o CEO da
companhia, Alexandre Dominguez, alerta
gue as seguradoras precisam investir em
acOes planejadas, “voltadas para alertar as
pessoas sobre os beneficios dessa
protecao”.

Seguro Nova Digital - A procura por
seguro de vida no Brasil vem crescendo
nos ultimos anos. Quais sao as razoes
disso?

Alexandre Dominguez - A procura por
seguros de vida no Brasil aumentou nos
ultimos trés anos, principalmente devido a
pandemia, que gerou maior conscientizacao
sobre a importancia da protecéo financeira e
da seguranca da familia, devido ao cenario
de incertezas. A diversificacdo de produtos
oferecidos, com assisténcias variadas e
tecnologias inovadoras, também
impulsionou essa busca. E mesmo com o
acesso as informacdes, a maturidade
relacionada a preocupacdo com o bem-estar
no futuro justifica 0 aumento na demanda
por essa modalidade de seguro, que vem
crescendo no pais.
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SND - Mesmo com a alta demanda, a
penetracao do seguro ainda é baixa. O que o
mercado deve fazer para aumentar a percepcao
do brasileiro sobre a sua importancia?

AD - As entidades representativas do setor e as
companhias de seguros precisam impulsionar
acdes que levem a conscientizagcdo da importancia
do seguro de vida para a sociedade brasileira.

“Apesar da necessidade,
compartilhar a
compreenséo sobre a
relevancia do seguro
para as pessoas é
essencial. O seguro é
para a vida”

Essas informacgdes precisam ser divulgadas e as
seguradoras precisam investir em acoes
planejadas, voltadas para alertar as pessoas sobre
os beneficios dessa protecdo, que atende a todos,
independentemente da classe, renda ou faixa
etaria. A Seguradora ALM coloca em pratica as
divulgacBes necessarias para levar esse tipo de
informagéao para todos, em todas as camadas da
sociedade.

SND - Qual é o nivel de importancia do corretor
de seguros nesse cenario?

AD - O corretor de seguros desempenha um papel
essencial ao oferecer o seguro de vida, por poder
auxiliar as pessoas e as empresas a
compreenderem as suas opc¢oes e efetuar a
escolha mais adequada, conforme suas
necessidades.

Afirmo que quanto mais qualificado esse
profissional estiver, maior sera o impacto da
importancia dos produtos voltados para pessoas.
Ou seja, quanto mais informacao o corretor tiver,

maiores sao as chances de prestar uma
consultoria personalizada para o seu cliente.

SND - Por que hoje em dia se fala muito mais
em educacao financeira do que antes?

AD - A educacao financeira tem ganhado
destaque, devido ao leque de possibilidades
apresentadas para o controle das financas
pessoais e a necessidade de tomar decisdes
mais conscientes e responsaveis. Se vocé for
analisar, o seguro de vida € uma ferramenta de
protecao financeira. E a popularizacao de temas
como investimento, planejamento e controle de
gastos tem incentivado um interesse maior sobre
0 assunto. A busca por conhecimento sobre
educacao financeira ajuda a lidar com o controle
dos gastos de maneira eficaz.

SND - A Seguradora ALM tem uma presenca
forte também na populacao de baixa renda. O
que explica essa proximidade?

AD - O que explica essa presencga € 0 N0Sso
produto principal transcender nas classes sociais,
porque todas necessitam. Com isso, aprendemos
a atender a todas. Mas em especial, as classes
menos favorecidas, uma vez que ela € a mais
numerosa.

SND - Conte como a companhia vem
trabalhando para atingir cada vez mais
pessoas.

AD - Em 2024, a Seguradora ALM trabalhou em
torno do Projeto Vida Longa, que se tornou
referéncia na conquista da tdo sonhada
qualidade de vida, com adocao de habitos
saudaveis e a democratizacdo do acesso ao
seguro. Desde o inicio do ano, reunimos
especialistas e promovemos ac¢des para
contribuir com a populagédo, demonstrando os
beneficios de cuidar do presente, projetando um
futuro melhor para todas as familias brasileiras.
Abordamos assuntos ligados a saude, a
implementacéo da cultura do seguro de vida para
a sociedade e reforcamos a importancia da
educacao financeira, como ferramenta
facilitadora voltada para gerar suporte no
equilibrio nas financas.
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PLANEJAMENTO

NOVA SOLUGCAO DE
PROTECAO FINANCEIRA

Pitzi, startup do segmento de prote¢cédo e seguro
para celulares no Brasil, anuncia uma nova solugéo
de protecao financeira em parceria com a Sabemi

Seguradora para atender de forma mais completa o

mercado B2B. Ha 12 anos em operacéo, a
companhia segue revolucionando o setor, utilizando tecnologia

especializada para oferecer novos produtos e iniciativas tanto
para clientes quanto para varejistas por meio de parcerias. A
previsdo é que, até o final de 2025, o novo produto represente
20% do faturamento total da empresa.

Com o objetivo de oferecer uma prote¢cdo completa em Tatiany Martins, vice-presidente comercial e de
situacdes de instabilidade financeira, o novo servico se marketing da Pitzi

destaca ao proporcionar aos varejistas a oportunidade de

expandir seu portfélio de produtos de maneira simples e quanto varejistas. Em casos de

eficiente. Inclui analise de performance detalhada, com acesso instabilidade financeira, nossa protecéo
a dados estratégicos para monitoramento das vendas, um garante o pagamento parcial ou total dos
gerente de relacionamento dedicado, campanhas de incentivo,  débitos dos segurados, aliviando assim
treinamentos e abordagem personalizada para atingir altas essa preocupacdo. Para os varejistas,
conversdes. A cobertura garante a protecao financeira em essa solugdo ndo sé amplia sua oferta de
casos de perda de renda por desemprego involuntério, perda protecdes oferecidas, mas também

de renda por incapacidade fisica temporaria, internacao contribui para a fidelizag&o dos clientes
hospitalar por acidente ou morte acidental. ao cuidar do que é importante para eles",

Para o segurado, os beneficios incluem condicdes vantajosas, ~ €XPlica Tatiany Martins, vice-presidente
com acesso a coberturas abrangentes sem custo adicional, comercial e de marketing da Pitzi.

além de um atendimento &gil e descomplicado para acionar a
indenizagdo. Além disso, a solugéo impulsiona o faturamento
ao permitir a oferta da protecao financeira até mesmo para
visitantes sem intencdo de compra. Com uma taxa de
conversdo meédia de 70%, o produto oferece excelente custo-
beneficio, € acessivel e tem a capacidade de captar o
interesse dos consumidores.

“A Pitzi ja atua no portfélio da Sabemi
com solugdes de assisténcias como
guebra da tela de celular. Agora, com
este novo servico, estamos ampliando a
nossa parceria estratégica para levar ao
mercado B2B uma solucéo segura e
eficiente que trara inameros beneficios

"Diante de dados alarmantes sobre endividamento e aos nossos clientes e segurados”,
inadimpléncia no Brasil, a Pitzi acredita ser essencial ressalta o head de Seguros da Sabemi
desenvolver solu¢des que atendam tanto consumidores Seguradora, Thiago Schmidt.
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SEGUROS PARA CUIDAR
DA VIDA EDO BOLSO

Desmistificar velhos tabus sobre o seguro de vida e divulgar a importancia do
planejamento financeiro sdo desafios que o setor precisa enfrentar para formar
uma sociedade mais protegida

Por: Sergio Vitor Guerra
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saude financeira das familias

brasileiras esta em estado grave. O

altimo Mapa da Inadimpléncia e

Negociacédo de Dividas no Brasil,

material produzido pela Serasa

divulgado em julho deste ano,
mostrou que quase metade da populagéo esta
inadimplente. As dividas com bancos, feitas por
meio de financiamentos ou pelo uso do cartdo de
crédito, estdo no topo da lista. Por sua vez, os juros
elevados e 0s mais pobres recorrendo ao crédito
para fazer frente as despesas do cotidiano estédo
entre as principais razdes desse resultado.

O mercado de seguros, diante desse cenario,
apresenta-se com solugdes importantes para
resguardar financeiramente o consumidor. Os
produtos disponiveis permitem que o cliente se
planeje contra eventos e situacdes inesperadas. “O
seguro de protecao financeira é especialmente util
para quem deseja se preparar para a eventualidade
de n&o conseguir cumprir suas obrigacoes
econdmicas”, conta Amanda Castro, gerente da
Serasa.

Amanda Castro, da Serasa

Segundo a executiva, uma das principais
vantagens do seguro € que ele oferece
tranquilidade e garante que as parcelas de um
financiamento, por exemplo, sejam pagas
mesmo em momentos de instabilidade
financeira. “Evitando juros, nome negativado ou
ate o dificil momento de escolher qual divida
pagar”, observa.

Além dos beneficios da protecdo em si, o
segurado pode ter o acesso ao crédito facilitado,
acrescenta Amanda. Isso porque as instituicoes
financeiras se sentem mais confiantes ao
conceder créedito, sabendo que terdo uma
garantia de pagamento. Esses servigos s6 serdo
efetivos, porém, se forem complementares a
organizacao das financas pessoais.

“Sao fatores
imprescindiveis para
uma jornada financeira
saudavel. Mesmo que
atrelado ao seguro, o
planejamento ainda
deve ser o primeiro
passo para garantir o
acesso consciente ao
crédito”
A demanda pelo seguro de vida, um importante
instrumento de protecéo financeira, aumentou
nos ultimos anos. S6 no primeiro semestre de
2024, de acordo com a Susep, a procura
cresceu 14,6% em comparacdo ao mesmo
periodo do ano passado. Até agora, o produto

entrou no orgcamento de aproximadamente 17%
dos brasileiros.
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Joao Mello, presidente do Clube de
Seguros de Pessoas de Minas
Gerais (CSP-MG), avalia que a
timida penetracao do seguro é fruto
da baixa nocao de educacéo
financeira da sociedade. Ele defende
gue o tema precisa virar disciplina
curricular nas escolas do ensino
médio e superior. “Em qualquer
profissdo as pessoas precisam saber
se planejar financeiramente,
conhecendo 0s mecanismos e
sistemas de protecao social e
econdmica publicos e privados”.

DESVENDANDO O SEGURO DE VIDA

O seguro de vida individual esta se tornando
cada vez mais uma ferramenta essencial de
protecao financeira no Brasil, sobretudo para
profissionais autbnomos. Tradicionalmente
associado apenas a morte, hoje o produto
oferece coberturas que podem ser utilizadas
em vida, proporcionando seguranca e
estabilidade para as familias.

As apolices modernas incluem coberturas
como:

« Invalidez: protege o segurado em caso de
incapacidade permanente;

« Doencas Graves: cobre diagnosticos de
doencas sérias, como cancer, infarto,
entre outras;

« Acidentes e Doencas Laborais: oferece
suporte financeiro caso o segurado nao
possa trabalhar.

Jaime Neto, VP de Produtos da MetLife
Brasil, destaca que a protecao financeira,
especialmente para quem é o alicerce da
familia, é crucial na manutencao da renda
familiar. “O seguro de vida n&o apenas
protege contra eventualidades, mas também
garante a continuidade dos pagamentos de
despesas cotidianas em caso de afastamento
do trabalho”.

SEGURO NOVA DIGITAL | 16

Jaime Neto, da MetLife

Recentemente, a MetLife aumentou sua cobertura
do seguro de vida com a Diaria por Incapacidade
Temporaria (DIT). A iniciativa permite que o
segurado receba uma compensacéao financeira
durante o periodo de inatividade. Com um valor que
pode chegar até R$ 30 mil mensais, a novidade é
especialmente buscada por profissionais que
dependem diretamente de sua capacidade de
trabalho. A companhia est4 vendendo cerca de 1 mil
apolices por més com a DIT.

O executivo salienta que o seguro de vida € uma
estratégia de seguranca financeira que ajuda a
garantir a qualidade de vida das familias, mesmo
em situacdes adversas.

“Com coberturas

abrangentes e a

possibilidade de

utilizac&o em vida, ele se
consolida como um
aliado valioso para a
protecéo do futuro
financeiro”



A incrementacédo de coberturas deixa o produto
versatil e, portanto, atraente para todos os publicos,
inclusive os jovens. A medida em que o mercado se
adapta a diferentes perfis de clientes e inova seus
produtos, a oferta de protecdes se torna mais
inclusiva e relevante. Na avaliacdo de Jaime Neto, a
segmentacao permite que os consultores financeiros
conhecam melhor as necessidades especificas de
seus clientes, oferecendo solu¢cdes mais
personalizadas.

PORTA-VOZES DO MERCADO

No primeiro trimestre, o setor de seguros arrecadou
pouco mais de R$ 102 bilh&es, representando uma
alta de 13,7% se comparado ao mesmo periodo do
ano passado. Apesar do crescimento, Jodo Mello
lembra que a esmagadora maioria das pessoas esta
desassistida. Ele avalia que, para mudar essa

Jo&o Mello, presidente do CSP-MG

realidade, é preciso ter profissionais cada vez
mais capacitados trabalhando no setor.

Segundo ele, o corretor e o0 seu time de
colaboradores sao os principais responsaveis
em buscar capacitacdo. “Sera que o brasileiro
nao compra seguro porque nao conhece os
produtos e beneficios ou porque néo é
oferecido a ele?”, indaga.

Uma pesquisa do Datafolha encomendada
pela FenaPrevi revelou que o interesse das
pessoas em contratar algum tipo de seguro
subiu de 53% para 57% de 2021 para 2023.
Foram entrevistadas, em julho do ano
passado, 2 mil pessoas. Diante dessa
constatacao, o presidente do CSP-MG afirma
que € preciso ter preparo para atender as
demandas da populacéo e oferecer o que
importa para as diversas fases da vida.
“Profissionais capacitados, ofertando o servigo
ou produtos adequados, serdo a maior
propaganda do seguro”.

Em concordancia com Mello, Jaime Neto
observa que profissionais especialistas no
produto sdo capazes de fazer uma venda
consultiva ao compreenderem as
necessidades de cada cliente. “Essa
abordagem néo so fortalece o relacionamento,
mas também resulta em vendas mais
eficazes”. Na sua avaliac&o, os canais de
venda tém se desenvolvido significativamente
nos ultimos anos. “Estdo conseguindo atingir
um publico maior e mais diversificado,
despertando necessidades que o0s proprios
clientes ndo reconheciam”, concluli.

A industria de seguros brasileira mostra ter
know-how para atender todos os publicos,
seja para garantir a continuidade de um
compromisso financeiro do segurado ou
auxilia-lo na manutencao da sua renda
familiar diante de imprevistos. Basta entender,
porém, como difundir essa experiéncia para
uma parcela significativa da sociedade que
desconhece a importancia da protecao
financeira na sua vida.
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GRUPO EXALT

15 ANOS DE ATUACAO

Com 70 corretoras associadas presentes em mais de
48 cidades do interior paulista, a corporagdo conta
com mais de 200 mil segurados e a emissdo de mais
de R$ 400 milhées em prémios anuais emitidos

0 més de setembro, o Grupo Exalt celebra
15 anos de atividades no setor de seguros.
Em 2009, 11 corretoras de seguros da
Regido Metropolitana de Campinas se

uniram para trocar experiéncias, avaliar as
tendéncias e compartilhar os melhores mecanismos
adotados em sua gestéo estratégica. Ao efetuar a
juncéo de boas praticas, a marca Exalt iniciou sua
jornada no mercado de seguros em 2010. Atualmente,
€ um dos grupos mais estruturados do pais.
REE

oy

¥ e

Carlos Aparecido Cunha, da Insurance Broker, associado ao Grupo Exalt

Segundo Carlos Aparecido Cunha, da Insurance
Broker, associado ao Grupo Exalt desde a sua
fundacédo, comemorar 15 anos € motivo de muito
orgulho. “Auxiliamos na capacitagcéo dos corretores
associados, com intuito de oferecermos uma
consultoria especializada nas ofertas de seguros.
Investimos também no aumento da demanda de
ofertas de produtos em outras modalidades de
seguros, com o propoésito de aumentar a rentabilidade
de suas carteiras. Conduzimos o trabalho promovendo
treinamentos mensais para os gestores, 0s
colaboradores das corretoras, além dos seus
sucessores”.
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O Grupo Exalt oferece solucdes
personalizadas, como a consultoria gerencial,
campanhas de incentivo de producéo, gestao
de carteiras, mapa de oportunidades,
estratégias de marketing compartilhadas,
consultoria de riscos conforme a demanda,
ouvidoria comercial, células de backoffice,
execucgao do recrutamento e selegao de novos
colaboradores, encontros para trocas de
experiéncias através da realizacao de forum
para analises dos cenarios e a UniExalt, uma
central de desenvolvimento, com foco
constante na qualificacao profissional.

“Celebrar 15 anos do Grupo Exalt € motivo de
alegria para as corretoras associadas e 0s
nossos colaboradores. Toda a equipe segue
empenhada para entregar o que possui de
melhor em uma gestéo de exceléncia, de forma
humanizada. Acreditamos na conducado dos
negocios baseados na expansao,
proporcionando o melhor para todos os
envolvidos nessa trajetoria de sucesso”,
afirmou Mauricio Ramos, diretor executivo do
Grupo Exalt.

A missao do Grupo Exalt vai além do
desenvolvimento e do crescimento sustentavel
das corretoras de seguros. O programa
filantropico Exalt Amor contribuiu com projetos
sociais indicados pelos associados em diversos
setores, beneficiando varias entidades
filantrépicas espalhadas no interior paulista.

Mauricio Ramos =53
Diretor executivo
do Grupo Exalt
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VLOG DO MENTOR

PODCAST FALA, VENDEDOR: RICHARD
FURCK DESVENDA OS SEGREDOS DOS 4 C'S

mundo das vendas e do marketing estd em constante transformacéo, e quem
acompanha de perto essa revolucéo é Richard Furck, criador do Mentor do
Corretor. No mais recente episddio do podcast Fala, Vendedor!, Furck
compartilhou uma abordagem inovadora que esta quebrando os paradigmas
tradicionais do mercado: a evolucdo dos famosos 4 P’s do marketing para os 4
C’s, uma estratégia ajustada as novas demandas digitais.

Com umalonga trajetéria de sucesso
no setor de seguros, Furck utilizou
sua experiéncia para ajudar centenas
de empresas a alavancar seus
resultados financeiros, unindo
tecnologia e vendas de forma eficaz.
Agora, no sexto episodio do podcast,
ele apresenta conceitos valiosos para
guem busca se destacar no ambiente
de negdcios online.
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4 P'SVS. 4 C'S: UMA
REVOLUCAO NO
MARKETING E VENDAS

Por muito tempo, a estratégia dos 4 P’s (Produto,
Preco, Praca e Promocéo) foi fundamental no
marketing tradicional. Porém, com o avanco do
mundo digital, Furck aponta que houve uma
mudanca radical, levando a evolu¢éo para os 4
C’s: Consumidor, Custo, Conveniéncia e
Comunicagao.

Ele explica que o marketing atual deve ser focado
no Consumidor, ou seja, entender suas reais

necessidades e oferecer solu¢des personalizadas.

N&o se trata mais de apenas vender produtos,
mas de criar valor com base no que o cliente
deseja. A personalizacao € o grande diferencial
competitivo nos dias de hoje.

O segundo C, Custo, esta relacionado ao valor
percebido. Ndo basta apenas reduzir pregos, mas
sim garantir que o cliente sinta que esta pagando
por algo que vale a pena. Segundo Furck, o foco
nao é ser o mais barato, mas sim oferecer uma
solucéo que faca sentido para o consumidor em
termos de qualidade e preco.

A Conveniéncia também é essencial,
especialmente no contexto digital. Furck afirma
que o consumidor moderno busca praticidade e
eficiéncia em cada passo da sua jornada de
compra. Desde a descoberta até a finalizagéo,
tudo deve ser simples e rapido. Quanto mais agil
e sem complicacdes for a experiéncia, maior a
chance de fidelizacao.

Finalmente, a Comunicacdo ganhou um novo
papel. Nao basta mais a marca falar com o
cliente, é preciso estabelecer um didlogo genuino
e interativo. Ouvir o consumidor, entender seus
feedbacks e construir um relacionamento de

confianga séo elementos-chave para as empresas
gue desejam se destacar. Furck destaca que essa
interacdo deve ser continua e transparente,
fortalecendo os lagos com os consumidores e
criando conexdes mais duradouras.

Com esses 4 C’s, as empresas conseguem se
adaptar ao cenario digital, onde o foco no cliente, a
agregacéo de valor, a conveniéncia e a
comunicacao eficaz sdo determinantes para o
sucesso.

VALE A PENA CONFERIR!

Oepisddio ja esta disponivel no YouTube e oferece
insights valiosos que podem transformar os
resultados de qualquer negécio. Se vocé deseja
dominar o mercado digital e aprender com quem
tem anos de experiéncia e sucesso comprovado,
este episodio do Fala, Vendedor! € o ponto de
partida ideal. Nao perca essa oportunidade de se
atualizar e aplicar técnicas de vendas inovadoras
gue realmente funcionam!

SEGURO NOVA DIGITAL | 21



CONSORCIO

RM7 SEGUROS PROMETE ‘REALIZAR
SONHOS’ COM A VENDA DE CONSORCIO

RM7 Seguros conquista categoria Elite no consércio da Porto Seguro

Corretora destaque na comercializagdo do seguro garantia, investe em mercado
com crescimento expressivo nos ultimos anos

onsorcio € uma modalidade de investimento coletivo que tem se tornado cada vez mais

popular e interessante no Brasil. Trata-se de um grupo de pessoas fisicas ou juridicas

gue se unem com o objetivo de adquirir um bem ou servico em comum por meio de
contribuicdes mensais.

O consoércio funciona da seguinte forma: os participantes se unem em um grupo e
pagam uma parcela mensal para formar um fundo comum. A cada més, uma ou mais pessoas séo
contempladas por sorteio ou lance, podendo utilizar o valor para a aquisicao do bem desejado. O
consorcio é uma alternativa para quem deseja adquirir um bem de forma programada e planejada,
sem a necessidade de recorrer a financiamentos bancarios.
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Um dos pontos relevantes do consércio € a
flexibilidade. Os participantes podem escolher o
valor das parcelas mensais de acordo com suas
possibilidades financeiras, tornando o investimento
mais adequado as suas necessidades. Além disso,
0 consorcio permite a aquisicdo de diversos tipos
de bens, como automoveis, imoveis, motos,
eletrodomésticos, entre outros.

Outra grande vantagem que a corretora enxerga e
a auséncia de juros. Diferentemente de um
financiamento, no consércio ndo hé cobrancga de
taxas de juros, o0 que torna o investimento mais
atrativo financeiramente. Além disso, o consorcio
costuma ser uma opgao mais acessivel para quem
nao possui uma reserva financeira para dar de
entrada em um financiamento.

E importante ressaltar que o consércio exige
disciplina e comprometimento por parte dos
participantes. Como se trata de um investimento a
longo prazo, é fundamental manter em dia o
pagamento das parcelas para garantir a
contemplagéo no prazo estipulado. Além disso, é
preciso ter em mente que a contemplacéo pode nao
ocorrer de imediato, sendo necessério aguardar
sorteios ou ofertar lances para aumentar as
chances de ser contemplado.

Outro ponto a ser considerado é a taxa de
administragao cobrada pelas administradoras de
consorcio. Essa taxa é destinada ao custeio dos
servigos prestados pela empresa, como a
organizacao dos grupos, realizacéo dos sorteios,
entre outros. Antes de aderir a um consoércio, €
importante verificar a taxa de administracao
praticada pela seguradora, bem como as condicdes
contratuais e o histérico de atendimento aos
clientes.

Apesar dos desafios e das precaucdes a serem
tomadas, o consorcio ainda € uma opgéo vantajosa
para quem busca adquirir um bem de forma
planejada e econdmica. Com a possibilidade de
escolher o valor das parcelas e a flexibilidade de
prazos, o consorcio se torna uma alternativa viavel

para quem deseja realizar um investimento a
longo prazo sem comprometer suas financas.

RM7 SEGUROS AVANCA NO SEGMENTO

Pensando em todas as vantagens do consorcio,
a CEO da RM7 Seguros, Rosane Mota que é
referéncia no mercado segurador do produto
seguro garantia, tendo sido premiada em
dezembro de 2023 como corretora de seguros
destaque no ramo pelo Sincor-DF, resolveu
inovar. Determinada, manteve uma parceria com
a Porto Seguros e atraves de varios
treinamentos, iniciou as vendas deste produto.

“Eu sempre me senti realizada em realizar
sonhos. Entdo, pensei: por que ndo juntar o til
ao agradavel, explorar esse produto realmente
formidavel e ainda ajudar as pessoas a realizar
seus sonhos, seja ele da casa propria ou do
carro novo”, indaga a corretora.

Vale ressaltar que em caso de morte o consorcio
€ quitado automaticamente pela seguradora e 0s
herdeiros legais recebem a quantia ora
contratada. Entdo podemos dizer que ainda
temos um seguro de vida que ndo entra em
inventario.

“Fui ousada. Por meio de pequenos trechos de
mensagens aos amigos e clientes e divulgacéo
do produto no Instagram da RM7 Seguros,
alavancamos o produto. Em apenas dois dias, a
corretora se tornou parceira Elite da Porto
Seguros, em um movimento de vendas
impressionante”, conta.

Recentemente, no 3° Congrecor, realizado em
Brasilia DF, Rosane foi convidada por Rafael
Boldo, head comercial da Porto Bank, a contar
sua experiéncia bem sucedida em um produto
inovador.

“Agradeco muitissimo o time da Porto Seguro de
Brasilia, Fabricio Coelho, Igor Oliveira e Marcela
Silva, pelo apoio incondicional e ensinamentos,
trocas e apoio para o sucesso do produto na
corretora. Vem ainda muita coisa boa por ai e a
RM7 Seguros esta muito interessada em ajudar
vocé a realizar seu sonho”, conclui a executiva.
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ESPECIAL

A UNIAO QUE VAI REVOLUCIONAR
A GESTAO DE SINISTROS
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Luiz Bocuto, CEO do Sindicante Digital, Moises Ferreira e Helio Filipino Junior, fundadores da UniREG Assessoria em Sinistros

Parceria envolvendo o Sindicante Digital e a UniREG conta até com personalidade
reconhecida como Sherlock Holmes do seguro nos anos 1990 pela revista Forbes

m sistema unificado de abertura e de gestao de sinistros no ambiente digital era
um sonho para os fundadores da UniREG, Helio Filipino Junior e Moises Ferreira.
Os experientes profissionais do mercado de seguros acabam de entrar em acordo
com Luiz Bocuto, CEO do Sindicante Digital, plataforma projetada para registrar
todo o processo de regulacao de sinistros em um ambiente digital centralizado.

A parceria entre as duas empresas representa um passo significativo na evolucao
dos processos de regulacdo e auditoria no setor de seguros e de locacéo de veiculos. Com a inovacgao
proporcionada pelo SD, a UniREG e seus parceiros estdo bem posicionados para enfrentar os
desafios do mercado e proporcionar solugdes que atendam as necessidades especificas de cada

segmento.
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Um dos grandes avangos proporcionados pelo SD
€ a captura e a consulta de evidéncias, como fotos
e videos. Os registros séo integrados e
estruturados na plataforma, que pode ser
consultada online e em tempo real.

“A digitalizacé&o néo se
resume apenas em
transferir processos para
a internet. Ela envolve
entender profundamente
COMO OS Processos
funcionam e onde
ocorrem os gargalos”

Luiz Bocuto

Segundo Helio, a parceria traz um novo nivel de
eficiéncia e transparéncia ao processo.“E a
capacidade de transformar dados nao estruturados
em informacdes organizadas e acessiveis, além de
possibilitar a realizacdo de consultas
instantaneas”.

A colaboracao continua e a integracao de
tecnologias avancadas sao fundamentais para uma
estrutura mais eficiente, transparente e alinhada
com as demandas modernas do setor. “A UniREG,
junto com suas solucdes e parceiros, esta
empenhada em transformar a maneira como a
gestao de sinistros e auditorias é realizada,
oferecendo ferramentas que realmente fazem a
diferenca”, pondera Helio.

O SHERLOCK HOLMES DOS SEGUROS

Nos anos 1990, um visionario identificou a necessida-
de urgente de padroniza¢do na orcamentacao
eletrbnica. Naquela época, prevalecia a falta de
processos eletrbnicos e a variabilidade de métodos.
Com esse objetivo, Moises Ferreira criou a primeira

plataforma, transformando a forma como a
avaliacdo de sinistros e de reparo era feita e
estabelecendo um padrdo que viria a ser adotado
por 100% das seguradoras.

Esse sistema inovador ndo apenas organizou a
reparacao de veiculos, mas também possibilitou a
padronizacdo em um mercado que sempre buscou
eliminar a fraude no seguro. Com o crescimento e
a evolucao dessa tecnologia, a ideia tornou-se um
marco, e 0 mercado segurador se adaptou
rapidamente a essas novas normas.

A trajetoria Moises foi tdo impactante que, nos
anos 1990, foi reconhecido pela revista Forbes
como o “Sherlock Holmes do Seguro”, uma
homenagem ao seu papel crucial na transformacéo
e evolucao da identificacdo de atividades suspeitas
nos sinistros. “A luta contra a fraude no seguro &
uma das atividades mais poderosas para a
reducéo da sinistralidade e retorno do lucro”, avalia
0 executivo.

Ele entende que a parceria com o Sindicante
Digital visa permitir que os profissionais se
concentrem no seu trabalho principal, enquanto a
plataforma otimiza e moderniza 0s processos,
levando a eficiéncia a um novo patamar. “Essa
Inovacao ndo apenas melhora a qualidade do
servigo prestado, mas também oferece um padréo
de acompanhamento que antes era inexistente
para o segmento ndo segurado”.

Com um produto mais maduro e uma
compreensao aprimorada das necessidades do
mercado, o Sindicante Digital esta pronto para
oferecer uma solucao eficaz e inovadora. Segundo
Luiz Bocuto, a parceria e a capacitacao continua
S0 essenciais para proporcionar um processo de
regulacéo de sinistros mais transparente, eficiente
e integrado.

“Estamos comprometidos em continuar
aprendendo e evoluindo, sempre em busca de
maneiras de melhorar o ambiente digital e reduzir
atritos, para oferecer o melhor servigo possivel a
nossos clientes e parceiros”, conclui Bocuto.

SEGURO NOVA DIGITAL | 25



GESTAO

‘SER LIDER E INSPIRAR
NATURALMENTE’

Empresaria Bruna Garcia, fundadora da Megaluzz, explica o tamanho da
importancia da lideranca do pequeno ao grande negdcio

Por: Sergio Vitor Guerra

m 2023 foram abertas 3.868.687 empresas, um aumento de 0,7% em relagéo ao ano anterior,
segundo levantamento do Ministério do Empreendedorismo, da Microempresa e da Empresa
de Pequeno Porte. Por outro lado, 2.153.840 organizactes fecharam as portas no mesmo
ano.

O papel da lideranca no desempenho das companhias é fundamental para o sucesso dos

negécios. E o que afirma Bruna Garcia, empresaria com 20 anos de experiéncia no mundo
corporativo. A executiva é fundadora da Megaluzz, empresa de gestao de alta performance que prioriza

melhorar os resultados das organiza¢des de todo porte.

A Megaluzz foca em RH Estratégico, principalmente para
pequenas e médias empresas do mercado de seguros. Bruna
explica que o investimento para ter uma estrutura focada em
gestado de pessoas é muito alto. “Por isso, a gente tem uma
equipe multidisciplinar responséavel por ajudar as empresas a
sairem do lugar e gerarem resultados”. No final, segundo a
especialista, quem gera os bons resultados “sdo pessoas,
processos e 0 apoio da tecnologia”, complementa.

O RH Estratégico é aguele detalhe que as empresas de
pequeno e médio tamanho acabam néo investindo, mas que
faz toda a diferenca. “RH Estratégico € aquele que alinha o
plano de acdo da gestao de pessoas com a meta da
companhia”, pontua. Ele controla o processo de recrutamento e
selecéo e norteia a funcao do colaborador.

"O QUE TE TROUXE ATE AQUINAO TE LEVARA PARA O
PROXIMO NIVEL" — MARSHALL GOLDSMITH

Além de estarem alinhados com os objetivos das organizacgdes,
os lideres precisam ter todas as competéncias
comportamentais para um resultado de sucesso.
“Acompanhamos as liderangas dentro do nosso sistema com o
intuito de garantir os resultados necessarios para a empresa ir
alem”.
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Um lider pode ser formado. A Megaluzz atua na
gestao do profissional com potencial de lideranca,
com aqueles que exercem a funcéo de lider e néo
tém a competéncia necesséria, bem como os
empresarios donos de um negécio e diretores.

“Muitas vezes vemos empresarios se sentindo
escravos do préprio negocio”, revela Bruna. A
especialista explica que isso acontece quando a
empresa cresce a um nivel que o lider deixa de
absorver as crescentes demandas do seu negdcio
e passa ter o sentimento de desorganizacao.

Nesse sentido, Bruna destaca que a Megaluzz
auxilia o empresario a melhorar a sua empresa,
ajudando a aglutinar as ideias e formando um time
tatico e operacional, responsavel em tocar o
resultado com o cliente. “A gente trabalha nos trés
niveis: estratégico, tatico e operacional”, elenca.

Seguro Nova Digital - Qual é a importancia da
lideranca ou das liderancas dentro de uma
organizacao do mercado de seguros?

Bruna Garcia - A lideranca é importante em
empresas de qualquer tamanho, inclusive quando
sou eu a empresa. E fundamental, porque, nesse
caso, além de ter que dominar todas as habilidades
da rotina empresarial, é preciso ter o papel de lider
para representar a cultura da empresa para as
pessoas que sdo provocadoras de resultados. A
lideranga é importante, independentemente da
empresa. O sucesso de um negécio, inclusive, esta
muito ligado ao papel do fundador.

SND - Existe diferenca entre o lider e o chefe?

BG - N&o acho errado falar chefe, mas
antigamente o chefe estava atrelado a figura de um
autoritario, mandao, colocando-se numa posi¢ao no
gual ele é o grande e os chefiados sao pequenos.

E nao existe isso. Dentro de uma organiza¢cado sao
todos do mesmo tamanho. A questéo é que
existem algumas habilidades e conhecimentos
diferentes. Existem atitudes que o lider tem e, por

isso, ele esta nessa posicao. Ele tem uma visao
estratégica diferenciada, tendo um poder de

decisao diferente dos demais, tendo que ganhar
admiracao e precisando inspirar.

A lideranca ja é algo mais leve, € algo que vocé
nao precisa ganhar na forca. Ser lider é inspirar
naturalmente, é ganhar admiracéo do seu time
também naturalmente, ndo € uma posicao
exigida, ndo € uma posicao adquirida, € natural.

SND - O que o lider deve fazer para ganhar
confianca da equipe?

BG - As pessoas acabam elegendo o seu lider.
Essa € a principal diferenca: o lider € aquele que
guando as pessoas erram, todo mundo errou
junto. Ele aponta a solucéo, esta sempre jogando
junto.

As habilidades estdo no comportamento, nas
competéncias comportamentais. Os que mais se
destacam hoje sé@o as que estao relacionadas as
competéncias socioemocionais,
comportamentais, principalmente inteligéncia
emocional.

SND - O lider pode ser formado ou essa
disposicao é inerente?

BG - O lider pode ser formado. Quando a gente
fala de formacé&o, sdo competéncias técnicas e
que, portanto, podem ser adquiridas. E tudo que
a gente aprende na escola, na faculdade, nas
universidades, em cursos. Para ter o
comportamento adequado eu preciso pegar essa
teoria adquirida e coloca-la em pratica, para que
ela vire através do comportamento um resultado.

Entdo, tem pessoas que ndo tem formacéo, mas
tem o comportamento que gera o resultado.
Costumo dizer que o bom profissional tem
competéncia técnica, competéncia
comportamental, perfil comportamental,
experiéncia, fit cultural e mentalidade.
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EVENTO

O POTENCIAL DOS
PROFISSIONAIS DE
SEGURO DE VIDA

Presidente da MDRT Brasil participou da
Conferéncia Global e do Encontro de
Lideres que aconteceu nos Emirados

Arabes Unidos

Felipe Sousa (1° da direita para esquerda), presidente Brasil (Country
Chair Brazil), se reine em Dubai com outras liderangas da MDRT

Conferéncia Global (Global Conference)
MDRT aconteceu este ano em Dubai, nos
Emirados Arabes Unidos, de 27 a 30 de
agosto, e contou com a participacdo de
membros brasileiros, entre eles o
presidente da MDRT Brasil (Country

Chair Brazil), Felipe Sousa. A Million Dollar Round Table
€ uma rede internacional valorizada, dirigida pelos
membros, que sao profissionais lideres em seguros e
investimentos que atendem seus clientes com
desempenho exemplar e os mais altos padrdes de ética,
conhecimento, servico e produtividade, e a proposta da
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Conferéncia Global é fazer com que os
membros elevem ainda mais sua atuacgéao, se
relacionem com os melhores do ramo e criem
uma comunidade duradoura.

“A Conferéncia Global (Global Conference)
reune corretores e produtores de seguro de
vida, sendo segundo grande encontro global
da MDRT, depois da Reunido Anual (Annual
Meeting), principal evento da associacéo, cuja
972 edicdo aconteceu este ano de 9 a 12 de
junho. Porém este evento em Dubai, por sua
localizac&o, acabou atraindo o interesse
principalmente do mercado asiatico, por isso a
organizacao providenciou bastante conteudo
direcionado a esse mercado, que por acaso
tem grande similaridade com o brasileiro”,
relata o presidente da MDRT Brasil.

Felipe Sousa percebeu, como diferenca da
cultura profissional, que os asiaticos sédo
grandes negociadores e fazem isso de
maneira bastante agressiva.

“Um dos grandes
pontos fortes da
abordagem do
treinamento deles foi a
parte de negociagéo
de seguro e de
prospeccéo de
clientes. Eles s&o mais
diretos e frios na
abordagem, de uma
forma que gera
bastante negécio e
resultado para eles”



Aproveitando o agrupamento, também aconteceu em Dubai 0
Membership Communications Committee (MCC), Encontro de
Lideres da MDRT. “Falamos sobre a proxima Reunido Anual
MDRT, que acontece em 2026 em na Califérnia, em uma
cidade chamada Anaheim, onde tem a primeira Disneylandia,
que ndo é a de Orlando. O evento ir4 acontecer de 7 a 10 de
junho, e a Copa do Mundo comecga no dia 11 de junho, na
Califérnia e Estados Unidos. Para quem é brasileiro, esse é um
atrativo a mais para participar do evento: voltar com bagagem
de conhecimento e momentos de lazer. Debatemos como esse
fato é bastante comercial, e algumas seguradoras MDRT
Companies ja estdo planejando campanhas para levar seus
corretores parceiros”.

Na reunido com os lideres de diversos paises foi apresentado
0 panorama de desenvolvimento da MDRT em todo o mundo.
“O Brasil foi 0 segundo que mais cresceu em membros no
ultimo ano, perdendo apenas para o Paquistdo. Foi um grande
orgulho e emocéao ver que ultrapassamos o Reino Unido,
somando a Inglaterra, Irlanda do Norte, Pais de Gales e
Escécia. O Brasil sozinho tem mais membros do que essa
poténcia”, comemora Felipe. “Somos 190 membros brasileiros
na MDRT e a expectativa é que aumentemos esse numero
para o proximo ano com as novas seguradoras MDRT
Companies que estao entrando e outras iniciativas bem
agressivas para atrair novos associados que estédo sendo
planejadas”.

=N

Com esse resultado, os lideres voltaram
atencao ao potencial brasileiro.

“A expectativa de
todos é que o Braisil
retenha os membros

conquistados e
cresca muito mais.

Nos Gltimos cinco
anos a MDRT Brasil
tem apresentado um

crescimento
percentual muito
bom, que teve inicio
na gestéo do meu
antecessor Josusmar
Sousa e que
conseguimos dar
continuvidade”

Para contribuir com esta expanséo, esta
sendo desenvolvido um evento que ira
percorrer varias cidades brasileiras.
“Temos a expectativa de um tour da
MDRT pelo Brasil, em cidades do Sul,
Sudeste, Centro, Norte, Nordeste,
trazendo um palestrante que fale em
todas essas pracas. Estamos buscando
parceiros para viabilizar esse tour. Nao
gueremos contar com o0 apoio de apenas
uma seguradora, mas que todas as
companhias de seguro de vida participem
desse evento. Além disso, teremos a
realizacdo de alguns webinars para o
publico brasileiro e outras a¢des que
serdo importantes para o
desenvolvimento do nosso mercado”,
finaliza o presidente.
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ARTIGO

A IMPORTANCIA DO
SEGURO AGROPECUARIO

S recentes queimadas que assolam o
interior de S&o Paulo nos mostram o
qudo vulneravel a agricultura pode ser
diante de eventos climaticos extremos,
mas existe uma forma de proteger o
investimento e garantir a continuidade
de do negdcio, mesmo diante de imprevistos.
O produtor investe tempo, dinheiro e dedicacédo na
producéo e, de repente, um incéndio destroi a
lavoura. O seguro agro € a solugao. Com um
seguro, ele poderé se recuperar financeiramente e
seguir em frente.

O produtor investe tempo, dinheiro e dedicagédo na
producéo e, de repente, um incéndio destroi a
lavoura. O seguro agro € a solugdo. Com um
seguro, ele podera se recuperar financeiramente e
seguir em frente.

Vale destacar os seus diferenciais, como garantir
uma protecdo completa além dos ja conhecidos
riscos climaticos (granizo, seca, inundacdes). Além
disso, o seguro cobre também pragas, doencas,
incéndios, roubos e até mesmo a morte de animais.
Gera tranquilidade para investimentos, pois o
produtor rural podera investir em novas tecnologias
e expandir sua producao sabendo que esta
protegido contra possiveis perdas. O seguro
aumenta, também, a possibilidade de aprovacao de
créditos, ja que as instituicdes financeiras valorizam
produtores que estao segurados, pois demonstra
responsabilidade e planejamento.

Em caso de sinistro, ou seja, se precisar acionar a
apolice decorrente de um evento coberto pelo
seguro, a indenizacao sera paga de forma rapida e
eficiente. Isso permite a reconstrucao do negdcio o
mais rapido possivel.
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JULIO MORATO, CEO DA J MORATO
CONSULTORIA E CORRETORA DE SEGUROS

As principais coberturas do seguro Agropecuario sao:

« Colheita garantida: protege sua renda, mesmo
gue a producao seja menor do que o esperado;

« Granizo: cobre os danos causados por pedras
de gelo, que podem destruir uma lavoura inteira
em poucos minutos;

» Incéndio: protege suas benfeitorias, maquinas,
equipamentos e estoques contra o fogo;

« Multirrisco rural: uma cobertura completa que
inclui diversos riscos, como vendavais,
inundacdes e raios;

« Seguro de vida animal: garante indenizacao
em caso de morte de animais por doencas,
acidentes ou causas naturais.

Se tudo isto ja ndo fosse o suficiente para
demonstrar a importancia e viabilidade do seguro,
temos também o beneficio do Programa de
Subvengéo ao Prémio do Seguro Rural (PSR). O
Governo Federal oferece subsidios para a
contratacao de seguros rurais, tornando-os mais
acessiveis para os produtores. Ao aderir ao PSR,
0 produtor pode garantir uma protecao maior para
a plantagdo com um custo reduzido.

Dados da Embrapa mostram que eventos climaticos
extremos causaram perdas de bilhdes de reais para
a agricultura brasileira nos ultimos anos. Mas com o
seguro € possivel proteger-se contra esses riscos e
garantir a sustentabilidade do negécio.

Produtores segurados recuperam em média 80%
dos seus prejuizos, enquanto aqueles sem seguro
podem perder até 100% de sua renda.

Seguro agro € um investimento para o futuro. Ao se
proteger contra os riscos do campo, o segurado vai
garantir a sustentabilidade do negécio, bem como a
seguranca da familia.
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https://grupoa12.com.br/

EVENTO

GRUPO A12+ CONFIRMA
PARTICIPACAO NO 23°
CONGRESSO BRASILEIRO DOS
CORRETORES DE SEGUROS

Grupo Al2+ vai receber os congressistas
durante o 23° Congresso Brasileiro dos
Corretores de Seguros, entre os dias 10 e 12 de
outubro, no EXPO MAG, Rio de Janeiro.

Com um estande na Exposeg, o Grupo A12+ sera
representado pelo presidente, Renner Fidelis; José
Alexandre Cid, diretor comercial; Evaldo de Paula, diretor de
expanséo; Flavio Lino de Paula, diretor de marketing e
tecnologia; Carlos Hermida, diretor executivo A12+
Corporate; e por Wellerson Castro, diretor comercial, com a
equipe de apoio comercial e de marketing.

A empresa vai promover acdes dinamicas para receber os
participantes, com objetivo de compatrtilhar as solucoes
personalizadas sobre as verticais de negdcios oferecidas e
as suas condicdes diferenciadas. Apresentacdes interativas
com os executivos do grupo e os especialistas convidados;
demonstracao de produtos e servicos; networking facilitados,
com a troca de contatos e o estabelecimento de parcerias
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comerciais; e a distribuicdo de materiais
informativos, sobre os beneficios e
diferenciais oferecidos pelo Grupo A12+.

“Promovido pela Fenacor, o
Congresso Brasileiro dos
Corretores de Seguros é

uma excelente
oportunidade de troca de
conhecimento com os
participantes e com os
nossos parceiros. E
gratificante participar do
evento com toda a diretoria
e 0 hosso time. Preparamos
um ambiente inovador, para
apresentar todos os
beneficios aos corretores
de seguros e as solugoes
oferecidas pelo Grupo
A12+, para ampliar os
negocios e transformar
suas empresas”

Renner Fidelis

Empenhado em contribuir para as
transformagdes do mercado de seguros.
Através de uma visdo integrada do
negocio, vem construindo uma cultura
corporativa que estabelece o papel
fundamental do corretor como protetor
de pessoas e seus patrimonios,
oferecendo soluc¢des que vao muito além
do seguro. Presente em todas as regioes
do Brasil, conta com mais de 170
corretoras associadas, fornecendo o
conhecimento, a estrutura e tecnologia
necessarios para apoiar e impulsionar
seu crescimento.
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MARKETPLAGE DE SEGUR0S

WHITE LABEL

SOMOS 0 FAGILITADOR DO PROCESSO DE VENDAS
DE SEGUROS, DENTRO DO GANAL DO GLIENTE.

A PDVBox permite agilidade no desenvolvimento, langamento
de produtos de forma totalmente on-line

Sistema Full Filment

APRESENTACAO, COBRANCA, EMISSAO E GESTAO

@ https://pdvbox.com.br/ pdv 070) 4
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