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Zurich e Corretor
#geracao_z

A #geragao_z, uma nova geracgao de seguros, busca proteger as pessoas, seus bens e o planeta.
E vocé, corretor, tem papel fundamental para apresentar a melhor solugao aos clientes.

Neste Dia do Corretor de Seguros, agradecemos vocé por ser nosso
parceiro. Seu profissionalismo e dedicacao permitem gue nossos clientes
encontrem a protecao ideal para cada fase da vida.

12 de outubro
Dia do Corretor de Seguros

Zurich.-dma nova 4 Y
geragao de Scguros. Veja a mensagem de

! Marcio Benevides,
nosso Diretor Executivo

@ ZUR[CH Distribuicao, e faca parte

da #geracao_z.

o fzurichnobrasil @zurichnobrasi @ Zurich Insurance zurichcom.b o Zurich no Brasi
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Parabéns por ter
chegado até aqui

uando comecei a produzir reportagens sobre o
mercado de seguros em 2016, um dos
assuntos mais comentados em palestras e em
eventos era se a profissdo do corretor
acabaria. A época, tido como um mercado

ainda “engessado”, a tecnologia e as inovacdes
estavam surgindo, o que, automaticamente, promoveria

mudancas na estrutura de distribuicdo de seguros.

Passados oito anos, esse medo foi trocado por desafio: sé
vai e esta sobrevivendo aguele que esta se adaptando a
tecnologia. O caminho ndo poderia ser outro, pois 0
trabalho humano de um consultor € indispensavel em um
mercado que ainda precisa chegar em tantas familias.
Portanto, se vocé chegou até aqui, € porgue € um grande
resiliente.

A edicéo deste més celebra o corretor, que, se em 2016 o
seu trabalho ja era importante, atualmente € ainda mais. A
matéria em destaque na capa celebra a parceria que o
GBOEX, uma das seguradoras mais tradicionais do pais,
tem com esse profissional.

Além disso, esta publicacdo traz mensagens inspiradoras
gue empresas destinaram especialmente para o
profissional. E uma forma de agradecimento ao trabalho
prestado, relatando sua importancia para a sociedade.

O leitor também tem acesso, de forma gratuita, a
entrevistas exclusivas com importantes personalidades.
Uma revista tdo democrética abriu espacgo para opinides de
corretores, empresarios e especialistas dos ramos que
compBdem o mercado.

Assim como nos anos anteriores, a edicao de outubro da
SND é dedicada integralmente ao corretor de seguros, 0
nosso principal leitor desde a fundacéo da revista, em 2019.

Bons negdcios!
Serglo- Vulor Guerra
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https://www.linkedin.com/in/sergio-vitor-80a012144/
https://www.linkedin.com/in/fernanda-de-o-e-oliveira-43b12625/
https://www.linkedin.com/in/emirzanatto/?originalSubdomain=br
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TELEPORT

A solucao de
MultiCalculo e Gestao
que a sua Corretora
de Seguros precisa

Tenha tudo integrado em uma Unica
plataforma e potencialize os resultados
da sua operagao.

TELEPORT > & 2 B s = @

Entre em contato

Escaneie o QR Code ao lado

e cadastre-se para conhecer
o TELEPORT

e TEx @) textecnologia www.textecnologia.com.br



CENARIO

‘MULHERES NO

“Estar entre grandes escritores nacionais e
internacionais € uma honra e um grande

0s, mulh ,
SEGURO’ NA BIENAL  conuibuinos com nosses isors para

edicdo desse livro inédito no mercado”,
avalia a executiva.

Regina lembra que tudo comecgou com o
convite da Editora Leader para estar no
livro ‘Empreendedoras de Alta Performance
— Brasilia’. Nessa obra, 28 empresérias de
diversos segmentos do Distrito Federal
escreveram suas historias. “Tive a honra de
representar o segmento de seguros”.

Ao ler a historia de Regina, a CEO da
Editora Leader, Andreia Roma, criou o titulo
‘Mulheres no Seguro’ e convidou a
executiva para participar da novidade.

Publicado em 2020, ‘Mulheres de Seguro’

Empresaria Regina Lacerda na 272 Bienal do Livro, em S&o Paulo foi langado nas cidades de Sao Paulo,

A empresaria Regina Lacerda representou o mercado de
seguros na 272 Bienal do Livro em Sao Paulo. Na ocasiao, a

Brasilia, Gramado e Goiania. Agora, a obra
segue para a 22 edicao. “Prova que nao ha
limites para mulheres e que estamos sendo

CEO da Ra|nha SegurOS e preSidente dO CESB diVUlgOU (0] referéncia’ Cada d|a mais) para todos oS
livro ‘Mulheres no Seguro’, pela Editora Leader. Regina € que desejam ingressar ao crescer nesse

coautora e coordenadora da obra.

mercado pujante”, conclui Regina.

MES DAS CRIANCAS NA RODA RICO

Em comemoracdo ao Més das Criancas, a AXA
no Brasil realizou o evento “Brincar de Roda”, na
Roda Rico, a maior roda-gigante da América
Latina, patrocinada e segurada pela companhia.
A acao reuniu cerca de 300 participantes, entre
colaboradores, seus filhos, enteados e as
criancas atendidas pela Casa José Coltro,
instituicdo que beneficia criangas em situagéo de
vulnerabilidade no Capao Redondo, parceira da
AXA desde 2023.

O evento contou com atragdes circenses, como
malabaristas e equilibristas, esculturas de balédo e
uma maquina de fotos para registrar momentos
especiais. A programacao foi dividida em dois
turnos, garantindo que todos os participantes
pudessem aproveitar a0 maximo a experiéncia.
Além disso, carrinhos de pipoca, algodao-doce e
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outras comidinhas completaram o cardépio do dia,
pensado para agradar criancas e adultos.

Seguindo com as celebracdes, no dia 23 de outubro, a
AXA promovera um evento especial para 0s
colaboradores do escritério do Rio de Janeiro e seus
filhos, com uma programacao voltada para
brincadeiras.




ORI HhE PESSETUP

O poder do
resseguro!

Para enfrentar os maiores
desafios e riscos complexos com
confianga, vocé precisa da forca
de uma equipe especializada e
uma operacao agil e eficaz.

A Alper Re, divisao de resseguros ,
da Alper, oferece solucodes sob =
medida para riscos facultativos, _
facilities e contratos automaticos de |
gualguer porte. Com nossa expertise,
garantimos as melhores opcoes e o
suporte que voceé precisa para
destacar-se no mercado.

Transforme oportunidades
emresultados excepcionais
coma Alper Re. Conheca
nossa diferenca e leve seus
negocios a um novo patamar.

LEIA O QRCODE
E SAIBA MAIS

Se € seguro, ¢ alper A,

alta performance ¢m seguros

alperseguros.com.br alperseguros



CENARIO

FORCA NO CANAL
CORRETOR

A Zurich Seguros tem muitos motivos para
celebrar o Dia do Corretor. A parceria de
negocios com os profissionais, no primeiro
semestre deste ano, permitiu que a companhia
crescesse 8,4% em prémio emitido no canal
corretor em relacdo ao mesmo periodo do ano
passado — numero que ja subiu para 9,5% em
agosto, segundo dados atualizados da
companhia.

O resultado é fruto de uma combinacdo bem-
sucedida de uma série de iniciativas, como a
ampliacao da presenca em mercados-chave e o
fortalecimento do relacionamento com
assessorias e corretores de todo o pais, como
afirma o diretor executivo de Distribuicdo da
Zurich Seguros, Mércio Benevides — que
aproveitou para deixar uma mensagem de
agradecimento a todos os corretores.

Mércio Benevides, diretor executivo de Distribuicdo da Zurich Seguros

“A nossa estratégia de crescimento no varejo passa,
necessariamente, pela parceria com os corretores,
que séo essenciais para impulsionar as vendas de
todo o portfélio de produtos da Zurich, uma vez que
sao eles que acompanham a constante evolucéo dos
mercados regionais”, afirma o executivo.

Recentemente, a Zurich anunciou a contratacédo de
equipe prépria em nove cidades e reforco do time
comercial em mais quatro.

AUMENTO DE INVESTIMENTO NA DELTA GLOBAL

A Randoncorp, por meio da Rands, informa ao
mercado acordo para o aumento de
investimento na Delta Global, especializada em
tecnologia e servigos para o mercado de
seguros e transportes. Com esse movimento,
assinado no dia 8 de outubro, a companhia

ol 4o
o AN 140
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passa a deter 80% do capital social da empresa. A
negociagao segue agora para aprovacao do Conselho
Administrativo de Defesa Econémica (Cade). Essa
iniciativa busca ampliar parceria iniciada em 2021,
guando houve aporte inicial da unidade RV (Randon
Ventures) dentro da jornada de investimentos em
startups.

A Delta Global é especialista em solu¢cbes para gestao
de frotas e tecnologia, com uma das mais completas
plataformas do mercado, unindo tecnologia de ponta,
telemetria, gerenciamento de dados e servicos de
assisténcia.

“Desde o inicio, a Randoncorp foi uma grande parceira
da Delta Global. Acreditamos que esse novo movimento
ird fortalecer ainda mais as sinergias conquistadas
entre as duas empresas e potencializar as
oportunidades de crescimento tanto da Delta, quanto da
Rands. O mercado de gestéo de frotas tem um
horizonte enorme e, sem davidas, estamos no caminho
certo”, pontua Nicolas Galvdo, CEO da Delta Global.



BrazilHealth

Insurance Spedialists

Corretor bem
atendido esta
na Assessoria
Brazil Health!

Nos como um dos principais grupos
de consultoria do pais, dispondo de
varias unidades de atendimento para
oferecer a infraestrutura, assisténcia
e todo o suporte necessario!

o™ o o<
Equipes . Assessoria :
g Sistemas Acesso as : Campanha
dedicadas 2 ouro nas it Apoio em
de cotacao TR comissoes : de vendas
e suporte . principais R marketing o =
B online . vitalicias e indicagdes
em visitas companhias

o o o o o o<

Equipes . Assessoria =
dedicatinn Sistemas Blic Acesso as Apoio em Campanha
de cotagao cl comissoes : de vendas
e suporte g principais e marketing S =
online vitalicias e indicagoes

em visitas companhias

dice Meare amil Assim

‘1’ bradesco b'w < W Care Plus Y2hapvida

salde

1 (@ MAPFRE A
kllur'd! o SEGUROS MEdSEnIO?
sal

. = Porto PREVENT\/
Omint E) saude SENIOR |

sami SuAmédca  Tesmontzno
(1) 3777-5000
www.brazilhealth.com.br S m +75



CENARIO

CELEBRANDO O

O Més do Corretor comeca na AXA no Brasil com
a companhia destacando aos parceiros o avancgo

da digitalizacdo dos produtos e seus beneficios. A

celebracéo inclui agdes especiais e a estreia da
empresa no Congresso Brasileiro dos Corretores
de Seguros e EXPOSEG, organizado pela
Fenacor.

A aceleracao da digitalizacdo tem sido um
movimento essencial para que a AXA atenda um
numero cada vez maior de corretores e facilite a
oferta de seus produtos. Seguros como

Condominio, Auto Frota, RC Geral, E&O e D&O ja

contam com uma jornada totalmente online de
cotacdo e contratacdo, o que torna o processo
ainda mais agil. Essa mesma jornada digital
também esta sendo ampliada para outros
produtos do portfdlio.

ENTRE 175
MELHORES
EMPRESAS PARA
TRABALHAR

A Alper Seguros, uma das maiores corretoras
de seguros do Brasil, foi reconhecida entre as
175 melhores empresas para se trabalhar no
Brasil, segundo o ranking Great Place to Work
(GPTW). O reconhecimento reflete os esforcos
da empresa em humanizar o ambiente
corporativo e valorizar seus colaboradores.

“Ter um RH integrado e alinhado ao negécio faz
toda a diferenca para o sucesso da companhia
e 0 aumento do engajamento dos
colaboradores”, afirma Carolina Lima, diretora
executiva de Gente e Gestao da Alper. “Os
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Karine Brandédo, da AXA

“Nossa missao é fornecer as melhores ferramentas
para que o corretor continue se destacando e
crescendo, ampliando seu papel consultivo, com mais
tempo disponivel para explorar oportunidades
estratégicas conosco”, afirma Karine Brandao, Vice-
Presidente Comercial e Marketing da AXA no Brasil.

Business Partners conectam as necessidades das
pessoas e das areas ao direcionamento estratégico
da organizacgéao, atuando lado a lado com as
liderancas e equipes”, explica.

Desde 2019, a Alper Seguros tem sido certificada
pelo GPTW como um Excelente Lugar para
Trabalhar, com destaque nos segmentos de Saude e
Tecnologia, onde conquistou o primeiro lugar por trés
anos consecutivos.

Carolina Lima, da Alper

Melhores Emi:;‘rescag '
Para Trabalhar™

Brasil 2024 A

# N



4 ' SEGURO DE VIDA E A BOLA DA VEZ!

' O cliente esta mais consciente da necessidade de protegao,
especialmente depois da pandemia, e demandando este produto

MISTER LIBER CORRETORA DE SEGUROS E
— ESPECIALISTA EM SEGURO DE VIDA HA 40 ANOS!

Mister Treinamos e fazemos parcerias com corretores que
v Liber querem aproveitar esse oceano azul de oportunidades!

_ Fale conosco: www.misterliber.com.br
Corretora de Seguros



HOMENAGEM AOS
CORRETORES

ender seguro é garantir ao cliente que ele tera com quem contar em caso de imprevistos.
Ciente dessa grande contribuicdo que o corretor tem na sociedade, a Seguro Nova Digital foi
fundada ha cinco anos. O intuito da primeira revista digital do setor sempre foi de fortalecer a
comunicacéo para esse profissional. Entendemos que um corretor bem informado € o
caminho para construir lagos fortes com 0s atuais e com os futuros segurados.

Repetindo o feito dos ultimos anos, a revista abriu espaco para empresas expressarem sua opiniao

sobre o profissional:

albatroz

MGA

“Parabenizamos todos os corretores de
seguros, por serem um elo essencial e
fundamental entre seguradora e
segurado! Por ser o elo de confianca e
transparéncia! Desejamos um 6timo e
especial”

Q-

.,
Apartof Sserasa.
* experian
“Ao Corretor de Seguros, o coragao do
mercado, agradecemos pela confianga
e dedicacdo em proteger o Brasil.

Juntos, construimos um futuro mais
seguro. A TEx deseja um feliz Dia do
Corretor!”

SEGURO NOVA DIGITAL | 12

"Em um setor que exige dedicacao, expertise
e uma visdo atenta as necessidades dos
clientes, os Corretores se destacam como
pecas essenciais na fluidez dos negdcios da
Allcare. Com seu comprometimento diario e
entrega incansavel, fazem acontecer e
transformam desafios em oportunidades.
Nesta data especial, nossa gratidao se
estende a todos esses profissionais que, com
competéncia e comprometimento,
impulsionam o mercado e fortalecem relagoes
de confianca.

Como destaca nosso Diretor Comercial
Nacional, “O sucesso da Allcare so € possivel
gracas ao esforco incansavel dos Corretores,
que sao verdadeiros pilares em nossa jornada

de crescimento e inovagéo. O
comprometimento de cada um deles nos
inspira a continuar avancando, sempre com
foco na exceléncia e no cuidado com nossos
clientes. A eles, 0 n0sso mais sincero
agradecimento e reconhecimento!”



alperA

alta performance em seguros

“60 anos de Orgulho e Parceria

Corretor de Seguros: profissao que chega
em 2024 aos 60 anos de reconhecimento
no Brasil e um propdsito firme em prol da
seguranca e tranquilidade a pessoas e
empresas”.

“Corretores, vocés sao fundamentais para
continuarmos crescendo e levando
seguranca para pessoas e negocios de todo
o Brasil. Juntos, vamos seguir transformando
0 nosso mercado e evoluindo. Parabéns pelo
seu més! Conte com time AXA sempre,
estamos juntos!".

BrazilHealth

Insurance Specialists

“Plano de saude reconhecidamente € um dos
maiores desejos dos brasileiros. A Brazil
Health e seus corretores parceiros buscam a
cada dia levar a melhor consultoria e
assessoria ao mercado nesta nobre misséo de
promover acesso com a orientacao profissional
do corretor de seguros. Parabéns a todos os
corretores por essa atividade fundamental em
nosso mercado da salde suplementar”.

CONHECER

“Parabéns, corretor de seguros!
Celebramos sua trajetéria de dedicacgéo e
experiéncia e, também, seu olhar para um
futuro de inovacao. Conte com a Conhecer

Seguros nesta jornada rumo a um futuro
ainda mais seguro”.

DELTA %

GLOBAL

"A Delta Global parabeniza esses
profissionais que fazem a diferenca através
de sua dedicacéo e expertise. Celebramos

a inovagao e comprometimento que cada
um traz ao mercado diariamente. Seguimos
juntos nessa parceria!"

essors

Seguradora do Grupo SCOR

“O papel do corretor de seguros é
fundamental para o mercado brasileiro. A
sua expertise e dedicacdo garantem
seguranca e tranquilidade aos clientes da
Essor. E uma honra té-los como parceiros
na nossa missao. Desejamos sucesso em
sua jornada. Feliz Dia do Corretor de
Seguros!”

SEGURO NOVA DIGITAL | 13



7 SEGUROS.
A GENTE

ﬁ SE IMPORTA.

"Nosso agradecimento a todos 0s corretores
de seguro. Gragas a conexao que criamos
diariamente com estes grandes parceiros

temos garantido a entrega de solugdes que

trazem seguranca a pessoas, familias e
negécios".

Mister
Liber

“O trabalho de consultoria do corretor de
seguros junto ao cliente é fundamental para o
setor: com foco no consumidor final,
buscamos e oferecemos produtos adequados
e com melhor custo-beneficio. E nosso
trabalho ndo termina com a comercializacéo
das apolices, pelo contrario, nossa atuacao
consultiva se faz ainda mais necesséria para
atendimento pleno ao segurado”.

I
JMORNTO

& seguros

“A profissédo de corretor de seguros é
essencial para a sociedade. Parabéns a
todos que escolhem proteger o patrimonio e
o futuro das pessoas com tanto cuidado!”

SEGURO NOVA DIGITAL | 14

fPMegaluz

Desenvolvimento de Negécios

“Ser corretor é planejar sonhos, proteger
vidas e projetar futuros. E ter um olhar
atento para o amanha, sem descuidar do
hoje. Parabéns aqueles que assumem esse

compromisso todos os dias!”

MENTOR DO

CORRETOR

“O Mentor do Corretor deseja parabéns a
guem protege sonhos e transforma desafios
em solucdes. Ser corretor é fazer a diferenca

todos os dias!”

ICATU | SEGUROS

“Na Icatu Seguros, vocé € um parceiro
fundamental. Por isso, este ano decidimos dar
uma coisa que todo mundo gosta: tempo.
Com a A.V.l., inteligéncia artificial da Icatu
sobra mais tempo para vocé se conectar com
seus clientes e tudo o que mais importa.
Parabéns pelo seu dia. Conte sempre com a
gente”.



M7

SEGUROS

0N e

“Parabéns, corretor de seguros! Seu trabalho
transforma vidas com protecao e seguranca.
Continue fazendo a diferenca! Conte sempre

“Fundamental celebrar a vital contribuicdo dos
corretores como intermediarios de confianca e
dedicacao, que desempenham um papel crucial

COM NOSSO apoio para crescer cada vez
mais!”

Quiver

s Dimensa [D)

“Neste Dia do Corretor de Seguros, a Quiver by
Dimensa parabeniza muito mais do que
profissionais, mas sim, verdadeiros parceiros que
cultivamos em nossas jornadas. Seu
relacionamento pautado no cuidado e dedicacao
fortalecem o setor e transformam ndo apenas o
mercado, mas também a vida das pessoas”.

CORRETORA

NV RAINHA

SEGUROS

Uma data para reconhecer o trabalho essencial
desses profissionais, que atuam conectando

pessoas e solugdes. Profissédo que vai muito além da

venda de seguros! Garante seguranca e protecao
em momentos de incerteza. Parabéns a todos os
Corretores e Corretoras de Seguros do Brasil!

atraves de seu conhecimento, oferecendo
servi¢os de exceléncia e impactando
positivamente a vida das pessoas”.

Sindicante
Digital

“O corretor de seguros é a ponte essencial
entre segurados e seguradoras. Seu
compromisso é fundamental para construir
confianga na proteg&o do patrimonio,
garantindo eficiéncia e transparéncia em
cada etapa da experiéncia, desde a
contratacao até a resolucdo de sinistros”.

IM

salde

“Parabéns, corretores de seguros! Sua
dedicacdo e empenho sédo fundamentais
para proporcionar a seguranga e protecao
gue cada cliente merece. Agradecemos por
fazerem a diferenca todos os dias. Juntos,
estamos transformando vidas!

SEGURO NOVA DIGITAL | 15



JOAO MERLIN
NOVIDADE NO SEGURO AUTO

esenvolver seguros personalizados virou o grande desejo das companhias nos ultimos anos.
Ciente de que uma protecdo bem desenhada faz diferenca no seu cotidiano, o consumidor
esta mais exigente. Pensando nessa mudanca de mercado, a Zurich vem atuando para
atender os diversos publicos. No seguro auto, por exemplo, a companhia langou recentemente
a cobertura de Pequenos Reparos Premium.

A novidade amplia de R$ 1.000 para R$ 1.500 o valor de mé&o de obra coberto em caso de colisdo. Jodo
Merlin, Diretor de Neg6cios em Automdvel da seguradora, conta que a cobertura nasceu apés estudos
detalhados de casos em que os danos do reparo ficavam abaixo do pre¢o da franquia, mas mesmo assim

eram custos

SEGURO

0s.

NOVA DIGITAL
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Jodo Merlin, Diretor de
Negécios em Automével da
Zurich Seguros

“A partir dessa analise, e diante de
um cenario de mercado com
franquias de casco mais altas,
identificamos uma lacuna de
mercado, na qual precisavamos
trabalhar”, explica Merlin. Em
entrevista exclusiva a SND, ele
explica como a parceria com a
Maxpar Assisténcia foi importante
para o desenvolvimento da cobertura.
Além disso, 0 executivo destaca
como o corretor de seguros pode
aproveitar essa novidade.

Seguro Nova Digital - Qual foi a
necessidade que a companhia
enxergou ao ampliar sua cobertura
do seguro auto?

Joao Merlin - A cobertura de
Pequenos Reparos Premium foi
concebida com base em dois
contextos principais: o foco no cliente,
importantissimos para a seguradora,
e um o cenario atual de mercado do
seguro automével.

Para cria-la, nos baseamos em
estudos detalhados de clientes reais,
gue sofriam com danos que cujo
reparo ficava abaixo da franquia, mas



eram custosos. A partir dessa andlise, e diante de
um cenario de mercado com franquias de casco
mais altas, identificamos uma lacuna de mercado,
na qual precisdvamos trabalhar.

SND - Quais sao os diferenciais dessa novidade?

JM - A cobertura trabalha com trés diferenciais
principais em relacéo as coberturas de pequenos
reparos do mercado: maior valor de mao de obra,
inclusédo de troca de para-choque e todas as suas
pecas com um valor relativamente alto de cobertura;
e 0 acionamento independentemente de o valor de
conserto superar ou ndo a franquia de casco.

Dessa forma, ampliamos de R$ 1.000 para até R$
1.500 o valor de mao de obra coberto em caso de
colisdo e garantimos a troca do para-choque e seus
itens complementares no valor até R$ 15 mil -
diferenciais em relacdo a cobertura padrdo para
pequenos reparos ja oferecida no produto.

SND - A nova cobertura terd impacto no preco
médio que os clientes pagam no seguro?

JM - A cobertura de Pequenos Reparos Premium é
uma cobertura adicional do seguro automovel, ou
seja, os clientes podem optar ou ndo por inclui-la no
seu seguro na hora da contratagédo. Dessa forma,
nao ha impacto no valor médio pago pelo cliente no
seguro.

SND - Por que essa novidade também é
importante para o corretor?

No que diz respeito aos corretores, a cobertura de
pequenos reparos premium da Zurich é importante
porque agrega valor ao produto.

“O corretor de seguros é um
dos principais parceiros de
negécios da Zurich e
queremos ser a melhor opgéo
que ele pode oferecer a seus
clientes”.

Por isso, sempre buscamos desenvolver nossos
produtos e colocar diferenciais que ajudem o
corretor a oferecer uma solugéo completa para o
cliente.

SND - Conte qual é a sinergia entre a Zurich e
a Maxpar Assisténcia?

JM - A sinergia entre a Zurich Seguros e a
Maxpar Assisténcia estd na complementaridade
de suas expertises, oferecendo solucdes de
protecdo e assisténcia de alta qualidade aos
clientes.

A Zurich traz sua experiéncia centenaria em
seguros e sua vasta rede de distribuicao,
engquanto a Maxpar, especializada em servigos
de assisténcia, contribui com sua capacidade
operacional, infraestrutura robusta e solucdes
diferenciadas.

Juntas, garantem uma oferta de servigos
integrados que aumentam a satisfacéo dos
clientes, ao proporcionar uma assisténcia agil e
eficiente, essencial em momentos de
necessidade.

SND - No ramo auto, quais os diferenciais da
Zurich no mercado?

JM - Além da cobertura de Pequenos Reparos
Premium, que é exclusividade da Zurich e hoje
se posiciona como um dos nossos maiores
diferenciais, a Zurich conta com uma grande
facilidade de pagamento, que pode ser feito em
até 12 vezes sem juros em cartdes de crédito de
gualquer bandeira - solucdo que também traz
mais agilidade ao comissionamento do corretor.

Além disso, somos uma empresa que tem a
sustentabilidade como um de seus pilares
estratégicos, e temos transformado nossos
produtos com esse olhar. Hoje, nossa jornada do
automovel conta com diversos diferenciais nesse
sentido, como a compensacao de carbono nos
servicos de assisténcia 24h, carro reserva (sem
custo para o cliente) e as oficinas Selo Verde,
gue garantem o reparo dos automoveis em
oficinas que se preocupam com as melhores
praticas do ponto de vista ambiental, social e de
governanca.
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Fomos ainda pioneiros no seguro para carros
elétricos e hibridos em 2019, e em 2023,
aumentamos nosso valor de cobertura, que
atualmente contempla praticamente todo o
mercado.

SND - Embora seja o mais popular do pais,
apenas 30% da frota de veiculos é segurada.
Quais sao os caminhos para aumentar a
penetracao desse ramo na sociedade?

JM - Aumentar a penetracao do seguro auto na
sociedade envolve uma combinacgéo de estratégias
gue visam a conscientizacdo do consumidor, a
criacdo de produtos mais acessiveis e a inovagao
tecnoldgica.

Atualmente, sdo 19,9 milhdes de veiculos
segurados no Brasil, o que, de acordo com a
CNSeg, representa apenas 30% da frota nacional.
Apesar dos desafios de penetracdo no mercado,
h& muita margem para crescimento. Para muitas
pessoas ter um veiculo ainda € um patrimonio
importante, entdo a demanda por protecao,
servicos e coberturas continua sendo uma
realidade no mercado.

Por isso, a Zurich vem fazendo alteragdes no
seguro auto para, justamente, atender as
necessidades das pessoas. A companhia ja
ampliou a aceitacdo para veiculos com até 15 anos
e permite a modulagéao do produto. Os canais
podem adequar coberturas e assisténcias de
acordo com o perfil das pessoas em relacdo ao
veiculo. Isso vem como uma resposta frente ao
envelhecimento da frota nacional.

No més de julho, de acordo com levantamento da
FENABRAVE - Federacao Nacional da
Distribuicéo de Veiculos Automotores, as
transferéncias de veiculos usados alcancaram o
melhor resultado anual, superior a 1,46 milhdo de
unidades, e registraram alta de 13,27% sobre
junho.

O segmento de seguros de automoveis esta
passando por uma fase de transformacéo
impulsionada pela concorréncia e pela inovagéo
tecnologica. A Zurich estd sempre atenta e busca
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se adaptar rapidamente as mudanc¢as do mercado,
oferecendo solucdes inovadoras e centradas no
cliente.

No que diz respeito a distribuicéo, € também por
ISSO que apostamos muito no canal corretor como
impulsionador das vendas desse produto. Ele é o
profissional mais proximo dos consumidores, aquele
gue pode atuar como um consultor e evidenciar
para o cliente as vantagens da protecao securitaria.

Por fim, desde 2023, temos trabalhado muito na
conscientizacdo através de campanhas de marca,
sendo a mais recente a Geragéo Z, langada em
julho de 2024. Um diferencial dessa campanha &
um trabalho muito forte com influenciadores, para
além do marketing tradicional, o que nos ajuda
ainda mais a trabalhar esse viés de conscientizacao
e importancia do produto e a atingir camadas
diferenciadas da sociedade.

SND - 12 de outubro é comemorado o Dia do
Corretor de Seguros. Qual é o tamanho da
importancia desse profissional para a
seguradora?

JM - O corretor de seguros € um dos principais
parceiros de negdécios da Zurich. Por isso, sempre
ressaltamos a importancia fundamental desse
profissional para todo o mercado de seguros.

Os corretores séo pecas-chave na conexao entre as
seguradoras e os clientes, atuando como
consultores especializados que ajudam os
segurados a encontrar as melhores solucdes para
suas necessidades. Eles ndo apenas oferecem
produtos de protecdo, mas também orientam sobre
as coberturas adequadas, esclarecem duavidas, e
auxiliam em momentos criticos, como no processo
de sinistros, garantindo que o cliente receba todo o
suporte necessario.

Por isso, na Zurich, os corretores sao mais do que
um canal de venda — séo parceiros estratégicos que
conhecem o perfil e as demandas de seus clientes,
0 que contribui diretamente para a personalizagéo
de produtos e a melhoria constante dos nossos
produtos e servigos.



Programa de Alta

Performance para
‘ CS Corretores de Seguros

Corretor de seguros,
é horadeir além!

O PACS é o Programa de
Alta Performance para
corretores de seguros
para quem quer ir de
corretor a corretora.

28.10 A5.11

Faca parte do treinamento que ja
mudou a realiflade de
proflssmnaj em todo o Brasil.

Inscreva-se e seja o proximo
corretor de sucesso!



https://metodologiapacs.com.br/
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GBOEX MANTEM INICIATIVAS DE
VALORIZACAO DOS CORRETORES
DE SEGUROS

més de outubro marca o reconhecimento ao
profissional responsavel por levar mais tranquilidade e
seguranca as familias, o corretor de seguros.
Comemorada no dia 12, a data consiste em mais uma

ocasiao para reafirmar a importancia desses parceiros
comerciais do GBOEX. A empresa, especialista em previdéncia e

seguro de pessoas, promove acdes durante todo o ano para
valorizar os corretores e manter um ambiente de crescimento.

O gerente comercial nacional, Rogério Marino Bulbotka, enfatiza a
estima pelos corretores, 0s quais encontram no GBOEX um apoio
na oferta de produtos e servi¢os personalizados para os clientes
nesse segmento.

Desde 1913

GBGEX

e
o ! AN

Rogério Marino Bulbotka, gerente comercial nacional do GBOEX.
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“Por meio de
parcerias
estratégicas,
oferecemos
produtos com
diferenciais
para suprir
necessidades
dos associados”.

Além disso, o GBOEX disponibiliza
ferramentas que oportunizam aos
corretores uma forma de se
comunicar digitalmente com o seu
cliente e isso é mais um beneficio
ao profissional.

De acordo com Bulbotka, o GBOEX
tem como objetivo oferecer um
atendimento personalizado,
campanhas atrativas, sorteios e,
principalmente, canais digitais de
atendimento pensados para facilitar
a rotina de trabalho — além da
possibilidade de realizar vendas
para qualquer parte do Brasil —,



pagamento agil de comisséo e remuneracéo rapida dos
beneficios a familia do titular do plano. Todo o corretor
cadastrado tem a disposicédo a Rede de Convénios, na qual o
profissional obtém descontos em mais de 7 mil parceiros
conveniados no Brasil.

No Portal o Corretor, ele tem acesso a ferramenta “Meu
espaco”, em que podera, de forma agil, comunicar-se com o
seu cliente sem precisar investir dinheiro na contratacéo de
uma agéncia publicitaria. A plataforma permite a personalizacao
gratuita de pecas gréficas da empresa com os dados para uso
em redes sociais. A finalidade é permitir, de maneira facil e
intuitiva, a criacdo de materiais promocionais e explicativos,
com a identificacéo deles.

No intuito de manter os parceiros atualizados, 0 GBOEX
também disponibiliza treinamentos e palestras por meio do
GBOEX Qualifica.

CELEBRAR

Além de campanhas internas de comunicacéo, as unidades e
pontos de atendimento do GBOEX, localizadas em diferentes
regioes do Brasil, realizaram comemoracdes pelo Dia do
Corretor, nas quais foram entregues mimos aos presentes. A
entidade oportuniza aos corretores a participagdo na campanha

o
W

|
|
f

)

f
i

g

Ana Maria Pinto, superintendente Comercial, Comunicacéo e Marketing do GBOEX.

T

Associado da Sorte, que, neste ano,
foi ajustada para, mais uma vez,
prestigiar os parceiros de extrema
importancia. Na acéo, eles concorrem,
junto com os clientes, a sorteios
mensais de prémios.

“Nossa histéria de 111 anos de
mercado tem a contribuicdo da
seriedade e da competéncia desse
parceiro imprescindivel”, afirma a
superintendente Comercial,
Comunicacéao e Marketing, Ana Maria
Pinto. Como representante do cliente
junto as empresas de previdéncia e
seguros, o corretor é o profissional
habilitado e capacitado para ajudar o
segurado na busca pelo produto que
melhor se encaixa na sua
necessidade. Ele também atua em
todos os tramites formais na
contratacao e realiza consultoria ao
consumidor, visando esclarecer e
orientar.

“Entendemos que é
essencial garantir
crescimento para os
corretores e ampliar,
cada vez mais, esses
lagos profissionais e o
niumero de familias
protegidas. A protecéo
no presente e no futuro
séo bases dos valores
do GBOEX e isso se
estende no cuidado
com esses parceiros’.

Saiba mais: www.gboex.com.br
GBOEX: planos para a sua vida.
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http://www.gboex.com.br/

FICA A DICA

PROTECAO FINANCEIRA:

3 MOTIVOS PARA OFERTAR

SEGUROS EM SUA LOJA

*Por Tatiany Martins, vice-presidente comercial e de marketing da Pitzi

O cenario econémico brasileiro tem enfrentado desafios
criticos nos ultimos anos, com niveis alarmantes de
endividamento e inadimpléncia entre os consumidores.
Segundo dados recentes do Serasa Experian, mais de 72
milh&es de brasileiros estdo com algum tipo de divida em
atraso, 0 que representa cerca de sete em cada dez
familias. Projecdes da Confederacdo Nacional do Comércio
de Bens, Servicos e Turismo (CNC) apontam que o nivel de
endividamento deve crescer nos proximos meses, chegando
a 79,9% em dezembro de 2024. Além disso, cerca de 8,6
milhdes de pessoas estédo fora do mercado de trabalho,
intensificando as dificuldades financeiras das familias.

Nesse contexto, os seguros de protecao financeira emergem
como uma solucao para proteger os compradores contra
imprevistos e dificuldades econémicas causadas pela perda
de renda. Além de ampliar a oferta para atender a uma
demanda crescente, um servico de protecao financeira —
também chamado de seguro prestamista — traz diversos
beneficios para os varejistas, incluindo fidelizagdo dos
clientes e oportunidade de gerar receita adicional.

Maior credibilidade E inegavel que os consumidores
estdo cada vez mais exigentes na hora de escolher produtos

e servicos. Eles buscam nao apenas qualidade, mas
também marcas que realmente atendam as suas
necessidades e oferegcam valor real. Ao proporcionar uma
solucéo abrangente que garante o cumprimento das
obrigacdes financeiras mesmo diante de situagdes adversas,
a loja demonstra compromisso com a seguranca e o bem-
estar de seus clientes. Isso ajuda a atrair novos publicos,
além de reforcar a lealdade dos que ja conhecem a marca
ao cuidar do que é importante para eles.

Diferencial de mercado Em um mercado cada vez
mais saturado, oferecer seguros de protecao financeira pode

ser um excelente diferencial competitivo. Varejistas que
enxergam além do ébvio e identificam as reais necessidades
dos consumidores tém a chance de ampliar seu portfélio
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com solugdes relevantes, especialmente
no cenario econdémico atual.

Esses seguros garantem o pagamento
parcial ou total das dividas dos
segurados em situacdes como perda de
renda por desemprego involuntario,
incapacidade fisica temporaria,
internacao hospitalar por acidente, morte
acidental, entre outros. Além disso,
podem proporcionar beneficios como a
agilidade no atendimento, o que contribui
para melhorar a experiéncia do cliente e
fortalecer a posicéo do lojista no
mercado.

Aumento nas vendas Os seguros
de protecéo financeira também podem

gerar uma fonte significativa de receita
adicional ao varejista, alcangando um
publico diversificado, tanto trabalhadores
CLT quanto autbnomos, profissionais
liberais e funcionarios publicos. Ao
oferecer esses produtos, € possivel
aumentar o ticket médio das vendas ou
até mesmo transformar visitantes
inicialmente sem intencdo de compra em
consumidores, fortalecendo a eficiéncia e
0 sucesso da estratégia de vendas.

*Tatiany Martins € vice-presidente
comercial e de marketing da Pitzi,
empresa que oferece prote¢&o e seguro
para smartphones no Brasil em parceria
com varejistas e fabricantes.



Transforme
sua’jornada
com a AXA

Impulsione seus resultados com
solucoes eficientes do pequeno
ao grande risco

Outubro € o més de celebrar vocé, corretor!
E para potencializar ainda mais seu negocio,
nossa proposta de valor te oferece:

« Produtos digitais que facilitam seu dia a
dia e permitem ampliar seu portfélio com
seguros corporativos para os seus clientes;

*+ Meu Mundo AXA com contelidos que
ampliam seu conhecimento e materiais
‘ de produtos para vocé personalizar com a

‘ sua marca;

» Top Club que premia corretores de
todas as categorias, com a oportunidade
de conquistar viagens nacionais ou
internacionais.*

Venha crescer com uma
AXA cada vez mais digital!

Cadastre-se agora
e aproveite todas
as vantagens de
ser AXA.

‘. Regulamento disponivel no Portal do Corretor.

axa.com.br i) (f) © /AXAnoBrasil



GENESIS-APOCALIPSE

- NOSs hegocios

.4 !Ff’ ihe
) AY

DE GENESIS A APOCALIPSE: O NOVO PODCAST QUE
IRA TRANSFORMAR SUA PERCEPCAO DE SUCESSO

ste é um artigo que comecga de uma
maneira diferente, ja que eu, Bruna
Garcia, fiz questao de vir pessoalmente
dar essa noticia: o lancamento de um
podcast que vai alcancar muitas pessoas!

Quer saber mais? Continue nesta rapida leitura
comigo.

APRESENTANDO O PODCAST “DE
GENESIS A APOCALIPSE”:
HISTORIAS REAIS DE SUCESSO
PARA INSPIRAR SUA JORNADA.

Oi pessoal! Estou muito animada para compatrtilhar
com vocés o lancamento do nosso novo podcast: “De
Génesis a Apocalipse”. Como Consultora de RH
Estratégico e alguém apaixonada por ajudar
empresas a alcancarem seu potencial maximo, estou
empolgada em trazer algo que vai além das historias
de sucesso tradicionais.

Quantas vezes voceé ja se sentiu desanimado ao ver
apenas os feitos de celebridades e figuras publicas?
Eu sei como é. E é por isso que decidi criar este
podcast. Vamos destacar histdrias reais de pessoas
como nos, que comecgaram de baixo e chegaram
longe através de muita dedicagéo e resiliéncia.

A cada episédio, vamos mergulhar em conversas
inspiradoras com empreendedores, profissionais de
sucesso e outros individuos incriveis que
compartilhardo suas jornadas, insights e licbes
aprendidas ao longo do caminho. Queremos que
vocé se sinta capacitado a perseguir seus proprios
sonhos e objetivos.
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ENTAO, POR QUE VOCE
DEVERIA SE INSCREVER AGORA
MESMO?

Porgue acreditamos que 0 sucesso néo €
apenas para alguns privilegiados, mas para
todos aqueles que estdo dispostos a sonhar
grande e trabalhar duro para alcanca-lo.

De "‘
GENESIS %"
APOCALIPSE

Nos hegocios

Ao se inscrever, vocé tera acesso a uma fonte
constante de inspiracdo e motivacao, além de
dicas praticas que podem ajuda-lo a transformar
seus sonhos em realidade. Entdo, ndo perca
tempo e junte-se a nds nesta emocionante
jornada de descoberta e crescimento.

Estamos ansiosos para compartilhar essas
histérias incriveis com vocé e mal podemos
esperar para ver como elas vao inspirar sua
prépria jornada. Entdo, vamos la! Inscreva-se
agora no podcast “De Génesis a Apocalipse” e
comece a sua jornada rumo ao sucesso hoje
mesmo!



12 DE OUTUBRO

DIA DO CORRETOR

- No6s da Albatroz MCA entendemos e reconhecemos a suma
Importancia da representacao dos corretores de seguros, e por

isso desenvolvemos nossa plataforma pensando em otimizar
e potencializar cada vez mais o dia a dia desse profissional.

Com nossa plataforma 100% digitalizada
e a unica integrada com o sistema da
seguradora, o corretor conta com mais
autonomia e eficacia para apresentar a
cotacao de seguros de transportes aos
seus clientes.

7 1|
SUA COTAC.&O EM EMISSAO DE EMISSAO DE ACOMPANHAMENTO FATURAMENTO
ATE 5 MINUTOS APOLICE IMEDIATA ENDOSSOS DE PIPELINE

A MELHOR PLATAFORMA,

A MELHOR MANEIRA DE FAZER SEGURO

Parceria Albatroz ." \\
essore albatroz

Seguradora do Grupo SCOR

mf i (11) 4780-5783 | (11) 4780-5781
albatroz_mga www.albatrozmga.com | contato@albatrozmga.com



SANREAYSYYY JOSE REINALDO MORAES

SEGURO: UM PONTO DE EQUILIBRIO NO CAMPO
DIANTE DA INSTABILIDADE CLIMATICA

setor de seguro rural pagou R$ 4,6 bilhdes em indenizagdo em 2023, uma queda de 55,6% em

relacdo a 2022. A baixa é um alivio para o mercado de seguros, mas a escalada dos eventos

climaticos liga o alerta no setor. A tragédia no Rio Grande do Sul neste ano, por exemplo, vai
exigir recursos maiores das seguradoras que calculam o tamanho das perdas.

Os eventos elucidam a importancia do seguro no campo. “As indeniza¢des pagas pelas segura-
doras melhoram a capacidade dos agricultores de realizar os investimentos necessarios para adaptar ou
manter suas estratégias de producéo ao longo do ano”, conta José Reinaldo Moraes, especialista de
sinistros da Sombrero Seguradora.

Em entrevista exclusiva, o especialista valoriza a fun¢éo do corretor de seguros no agro. Além disso,
convidamos José Bernardo, Head de Desenvolvimento de Negdcios, para falar sobre a apélice de riscos
operacionais da Petrobras, assumida recentemente pela Sombrero Seguradora.

Seguro Nova Digital - Os efeitos climaticos estao
prejudicando as plantacdes dos produtores
brasileiros. Foi possivel observar um aumento no
nuamero de sinistros nesse setor nos ultimos
anos?

José Reinaldo Moraes - Sim, nos ultimos anos
temos observado eventos climaticos extremos,
associados principalmente aos fenémenos ENOS (El
Nifio Oscilacdo Sul). Esses eventos resultam em
periodos prolongados de seca, excesso de chuvas e
geadas, ocorrendo de forma irregular durante as
safras. Tais impactos, que fogem dos padrdes
climaticos historicamente esperados para
determinadas épocas do ano, tém provocado perdas
significativas no campo.

SND - Como o0 aumento no niumero de sinistros
influencia a precificacao do seguro
especificamente no campo?

JRM - As indenizacdes pagas pelas seguradoras
melhoram a capacidade dos agricultores de realizar
0s investimentos necessarios para adaptar ou

L manter suas estratégias de producao ao longo do
S, i:“‘ ano. Sendo assim, uma importante estratégia de

José Reinaldo Moraes, da Sombrero Seguradora gerenciamento de risco para sua propriedade.
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Contudo, a precificacdo do seguro pode ser
agravada a medida que o risco climatico e a
sinistralidade da area aumentam. Elevadas
sinistralidades em determinadas regides podem
levar as seguradoras a agravarem de forma
consideravel suas taxas e/ou a restringir a oferta de
cobertura em um determinado local.

SND - Além de assumir o risco, a seguradora
também tem o papel de mitiga-lo. Como a
Sombrero Seguradora trabalha nesse sentido?

JRM - O primeiro passo € realizar uma analise de
subscricdo adequada, avaliando detalhadamente os
riscos associados a area a ser segurada e ao perfil
do segurado, ajustando o seguro conforme o nivel
de risco identificado.

Apos a emissao da apalice, trabalhamos no
monitoramento das areas seguradas, tanto de forma
presencial, com vistorias em campo realizadas por
peritos especializados, quanto de forma remota,
utilizando tecnologias de sensoriamento remoto e
dados meteorolégicos de curto e longo prazo.

As informacdes antecipadas obtidas impactam
significativamente toda a programacéao da
seguradora, permitindo a implementacéo de
estratégias proativas para mitigar potenciais riscos.

SND - Qual é o tamanho da importancia do
corretor de seguros nha comunicacao com o
segurado?

“A importancia é total, pois o
corretor é quem melhor
conhece o segurado, seu risco,
particularidades, cultura
empresarial, interlocutores e
tomadores de deciséo. Sem o
corretor as seguradoras
perderiam seu foco em
subscricdo e busca de
capacidade de resseguro”.

Um momento particularmente importante
dessa relacédo é o quando ocorre um sinistro,
periodo em que o corretor passa a equilibrar
0s interesses e fazer com que 0 processo de
regulacéo do sinistro ocorra de forma mais
harménica.

SND - A Sombrero Seguradora é a
responsavel pela apdlice de Riscos
Operacionais da Petrobras. Como é feita a
analise de risco de uma operacao desse
porte?

José Bernardo - Um risco dessa magnitude
consome um grande capital dos maiores
resseguradores globais. Dessa forma a analise
de riscos se fundamenta nos critérios desses
players globais, seguindo suas estratégias para
subscricdo de riscos de industrias de
processos - segmento de Energy (observe que
a referida apdlice diz respeito as operacdes no
Brasil de downstream da petroleira nacional).

E importante dizer que a franquia da cobertura
basica dessa apdlice € muito elevada (as
refinarias possuem, por exemplo, uma
franquia de 200 milhdes de dolares
americanos), fazendo com que os
resseguradores avaliem 0s riscos que
possuem maior severidade e menor
frequéncia.

SND - Quais sdo os sinistros que podem
ocorrer nesse setor?

JB - Sinistros tipicos em operacdes de
dowstream e logistica no setor de Energy:
quebras de maquinas, vazamentos de
produtos perigosos levando a incéndios e
explosbes, danos a terceiros, danos da
natureza (particularmente em operacgoes de
terminais de carga, descarga e logistica),
lucros cessantes do segurado e lucros
cessantes contingentes.
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JULIO MORATO, CEO DA J MORATO

ARTIGO CONSULTORIA E CORRETORA DE SEGUROS

DIA DAS CRIANCAS: INVISTA NO

FUTURO DO SEU PEQUENO COM UM
PRESENTE QUE VAI ALEM DOS
BRINQUEDOS

Dia das Criancas € uma data
especial para celebrar a infancia e
presentear 0S pequenos com
carinho, mas que tal ir além dos
brinquedos e investir no futuro do
seu filho?

A previdéncia privada infantil € um presente
gue garante a seguranca financeira da
crianca e pode mudar a vida dela.

O QUE E PREVIDENCIA PRIVADA
INFANTIL?

A previdéncia privada infantil € um tipo de
investimento financeiro feito em nome de uma
crianca, com o objetivo de garantir recursos
financeiros para o seu futuro. E como se fosse
uma poupanca especial, mas com
rendimentos que podem ser maiores e mais
seguros do que os oferecidos por outras
aplicagoes.

POR QUE INVESTIR EM PREVIDENCIA
PRIVADA INFANTIL?

« Futuro financeiro mais seguro: ao
comecar a investir desde cedo, a crianca
terd um montante consideravel para
realizar seus sonhos, como pagar uma
faculdade, comprar um imével ou iniciar
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um negaocio proprio;

e Protecao contra imprevistos: a
previdéncia privada pode ser uma
importante fonte de renda em caso de
imprevistos, como doencas ou
desemprego;

e Educacdo financeira: ao aprender
sobre investimentos desde cedo, a
crianca desenvolvera uma mentalidade
mais consciente em relacdo ao
dinheiro;

« Possibilidade de deducdo no Imposto
de Renda: em alguns casos, 0s pais
podem deduzir os valores investidos
em previdéncia privada infantil do
Imposto de Renda.

O Dia das Criancas é a oportunidade
perfeita para presentear seu filho com um
futuro mais seguro e promissor.

A previdéncia privada infantil € um
investimento inteligente que garante a
tranquilidade da familia e a realizagcéo
dos sonhos da crianca. Faca a diferenca
na vida do seu filho e invista em seu
futuro!



CORRETOR

ESTRATEGIAS DE
CRESCIMENTO

PARA CORRETORA DE
SEGUIRES

com

Richard
Furck

Confira alguns dos assuntos:

e Aumente sua participacao de
Mercado (“Market share”)

e Conquistando Canais de vendas

o Network Estratégico

VEM FAZER PARTE ( — )
DO MENTOR ——



https://hotmart.com/pt-br/marketplace/produtos/estrategias-de-crescimento-para-corretoras/H57454105Y

CELEBRACAO

MARCA CONSULTORIA EM SEGUROS E BENEFICIOS:
TRADICAO E INOVAGCAO EM SEGUROS

MARCA )

Consultoria em Seguros e Beneficios

ANOS

Tradicao e Qualidade
nao tem nome. Tem Marca.

-

undada em 1958 pelo imigrante libanés Sr.
Fauze Feres Jeha, a Marca Seguros nasceu
para atender a crescente demanda por
seguros na regido do Saara, no Rio de
Janeiro. Desde o inicio, a empresa se
destacou pela proximidade com seus e pelo

compromisso em oferecer solu¢gdes personalizadas,
consolidando-se como referéncia em seguros corporativos
ao longo de 66 anos.

O crescimento da empresa foi impulsionado pela entrada da
segunda geracao da familia, representada pelos filhos do
fundador, Sr. Carlos Fernando Jeha e Sr. Marco Antonio
Jeha, que trouxeram uma nova visao ao mercado de Ramos
Elementares. Atualmente, a Marca conta com a terceira
geracdo, composta por Frederico Jeha e Felipe Jeha,
acompanhados pelos experientes sécios executivos
Alexandre Tavares e Walnei Nogueira.
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Ao longo dos anos, a Marca tem
expandido suas operacdes e ampliado
sua carteira de clientes nos seguintes
segmentos: saneamento, transmissao e
geracédo de energia, concessao
rodoviaria e operacgao portuaria. Um
capitulo a parte é a evolucao dos
beneficios, com uma estrutura bem
definida e altamente qualificada, incluindo
uma diretoria independente e uma
concierge eficiente que atua diretamente
com a carteira de clientes da Marca.
Essa gestéo, inclusive, é conduzida e
gerenciada de forma eficiente através do
PRATICO BI.

Esse extenso portfélio reafirma a
capacidade da Marca em atender as
demandas complexas de riscos
diferenciados nos diversos segmentos da
economia brasileira.

Ao longo dessas seis décadas, a Marca
manteve seu compromisso de oferecer
um servigo dinamico e personalizado,
adaptando-se as mudancas do mercado
sem abrir mao da qualidade que a tornou
uma referéncia. Com orgulho,
celebramos nossas parcerias
duradouras, o atendimento humano e
nossa constante inovacgao, reafirmando
nossa missao de oferecer o melhor para
nossos clientes e colaboradores. Essa
combinacéao de tradicdo e inovagéao faz
da Marca uma escolha segura e confiavel
para solu¢cdes completas em seguros.



SEGURADORA ALM

Colocamos em pratica a nossa
estratégia para conduzir uma jornada
digital, com novos produtos para
alavancar os seus hegocios

Novo site, com um Portal do Corretor
recheado de novidades!

( ACESSE www.seguradoraalm.com.br

Conheca nosso aplicativo.
Seguro com facilidade, estd logo Aki.
Disponivel no Android e no iOS




CARTA ABERTA

O INSURANCE
HOMENAGEIA
CORRETORES
DE SEGUROS

Por: O Insurance

m uma edicao dedicada a reconhecer
o trabalho dos profissionais que
desempenham um papel vital no
setor de seguros, a O Insurance
celebra com grande entusiasmo o

més do Corretor de Seguros. “Este é
um momento para expressar nossa profunda

gratidado e apreco por todos os corretores que,
com sua dedicacao e expertise, ajudam a
proteger e garantir a seguranca de milhdes de
clientes”, diz José Carlos Macedo, CEO da
holding.

Os corretores de seguros séo verdadeiros
pilares no mercado, oferecendo ndo apenas
produtos, mas também orientacdo e suporte
essenciais para a tomada de decisdes
informadas sobre protecéo e gestéo de riscos.
“Sua habilidade em compreender as
necessidades de cada cliente e oferecer
solucdes personalizadas é fundamental para a
construgéo de relacionamentos de confiangca e a
satisfacdo continua dos segurados”, ressalta
Macedo.

De acordo com a Federacao Nacional dos
Corretores de Seguros (Fenacor), o Brasil conta
atualmente com aproximadamente 80 mil
corretores de seguros em atividade. Estes
profissionais sao responsaveis por intermediar

contratos de seguros que movimentam bilhdes de

reais anualmente. Em 2023, o setor de seguros
no Brasil registrou um crescimento de 11,3% em
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comparacao ao ano anterior, alcangando um
volume de prémios de R$ 470 bilhdes (Fonte:
Fenacor, Superintendéncia de Seguros Privados -
Susep).

Na O Insurance, reconhecemos o esforgo continuo
desses profissionais em fornecer um servigo de alta
gualidade, atuando como intermediarios
indispensaveis entre as seguradoras e os clientes.
Sem sua dedicagéo e conhecimento, a industria de
seguros nao seria o que é hoje.

“Para marcar esta data especial,
queremos destacar e parabenizar
todos os corretores de seguros
por seu trabalho incansavel. Seu
compromisso com a exceléncia e
a integridade néo passa
despercebido e é um reflexo do
sucesso e da confianca que a O
Insurance tem em nossa
parceria”’

Obrigado, corretores de
seguros, por sua contri-

buicéo inestiméavel e pelo
impacto positivo que tém
na vida de tantas pes-

soas. A O Insurance valo- ¥, I'!,-l""‘.i }

riza cada um de vocés e

estd ansiosa para continuar
colaborando e crescen-
do juntos.

José Carlos Macedo
CEO da holding



\

CONHECER

SEGUROS

C 2D EROURLU-BR O

Corretor de seguros:
presente em todas as geragoes

A Conhecer Seguros celebra a trajetéria de dedicag¢do e
experiéncia dos profissionais, enquanto langa um olhar
otimista para um futuro repleto de inovacado.

Furabens



TECNOLOGIA

‘'VENDO ONDE A GRAMA GASTA'

Entender a oportunidade e o que o cliente precisa ajuda a desenhar nao
SO produtos de seguros, mas toda a jornada de contratacio

dinamismo do mercado de
seguros provoca as
seguradoras a evoluirem tanto
na jornada das vendas de

produtos quanto no relaciona-
mento com 0s consumidores. A finalidade

dessas mudancas é fomentar um segmento
tdo importante, mas ainda pouco explorado
no Brasil.

Experiente corretor de seguros e fundador
da PDVBox, Luis Forster, gosta de ver onde
a grama gasta. I1sso passa por entender as
necessidades do cliente com a finalidade de
desenhar seguros e uma jornada de
contratacao intuitiva. “Temos um oceano
azul imenso a ser trabalhado, tanto para
segurados, quanto para corretores. Aqueles
gue conseguirem entender como chegar
nos clientes terdo a vantagem?”, salienta o
especialista.

Desenvolver projetos robustos e de sucesso
€ um grande desafio. O investimento em
inovacao para facilitar a aquisicao de
seguros ou a criacéo de protecdes exclusivas
gera uma alta expectativa que nem sempre €
alcancada. Isso porque, entre ter uma ideia e
coloca-la em pratica, existe um processo
sensivel e, por vezes, demorado. “E algo
desafiador para uma corporagao pensar em
desenvolver algo novo e disruptivo, enquanto
existem jornadas internas ainda a serem
aprimoradas”, avalia Forster.
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Por isso, fechar parcerias com empresas como a PDVBox
destrava e estrutura ideias. Com mais de 30 anos de
experiéncia como corretor, Forster decidiu contribuir para o
mercado de uma maneira diferente: ha pouco mais de dez
anos fundou a insurtech. Nesse periodo, a PDVBox
colocou em acéo novos produtos e adaptou um processo
existente para um novo canal. Além disso, por conhecer
todas as pontas do mercado (corretor, assessoria,
seguradoras, canais e meios de pagamento), criou
exclusivas ferramentas de tecnologia.

Forster acredita que aumentar a populagao segurada
passa pela conexao entre o produto e o cliente final. “O
nosso mercado € gigante e as oportunidades também?”,
destaca. “Nesses mais de dez anos de empresa, tivemos
vérias oportunidades de acompanhar esses desenhos.
Alguns com muito sucesso, o0 que nos deu bagagem para
ajudar o nosso parceiro a desenhar o projeto de uma forma
mais assertiva”, conclui o especialista.

Luis Forster, CEO da PDVBox




Neste Mes do Corretor,

foi dificil escolher um presente

para tanta gente boa.

Por isso, decidimos dar uma

coisa que todo mundo gosta: tempo.

A A.V.l., nossa inteligéncia artificial, facilita o seu dia
com informagdes importantes direto no seu celular.
Assim, sobra mais tempo pra vocé cuidar e se conectar
com tudo o que mais importa.

Cotacoes

Inadimpléncias

Tudo por WhatsApp

SAIBA MAIS SOBRE A A.V.l.

MES DO CORRETOR ICATU SEGUROS. ICA-i-U
Mais tempo para vocé, mais protecao para todos.

SEGUROS

Icatu Seguros S.A (CNPJ/MF: 42.283.770/0001-39). SAC: 0800 286 0110 (22 a 6 8h as 20h; fins de semana e feriados: 8h as 16h).
Nos demais horérios ou Atendimento em libras: portal.icatuseguros.com.br/atendimento. Ouvidoria: 0800 286 0047 (22 a 6°: 8h as 18h, exceto feriados).



CORRETORA INOVADORA

MP CORRETORA:

PROTEGENDO VIDAS E
PATRIMONIOS COM
EXCELENCIA E DEDICAGAO

m 12 de agosto de 2019, nasceu a MP Corretora,
fruto do sonho de Mycheline Pimentel, que, junto
com seu esposo Tulio Pires, transformou um projeto
social numa empresa sélida e de sucesso no
mercado de seguros e consorcios. Com mais de 15
anos de experiéncia no setor segurador, o casal
construiu uma corretora que hoje protege mais de duas mil
familias, oferecendo solucdes personalizadas e completas
em diversos ramos de seguros e consorcios.

£orTetara o

A MP Corretora se destaca pela busca incanséavel por
inovacao e qualidade no atendimento. Com foco no cliente,
a empresa oferece uma ampla gama de produtos, como
seguros de vida, automdvel, residencial, empresarial, além
de consércios para aquisicao de bens, como imdveis e
veiculos. Tudo isso com um atendimento especializado,
garantindo que cada cliente tenha a melhor solucéo para
suas necessidades de protecéo e planejamento financeiro.

"A busca incansavel por conhecimento e a paixé&o pelo que fazemos
nos impulsionaram a superar obstéaculos e a construir uma empresa
sélida. Cada parceria e conquista reforca o compromisso da MP
Corretora com seus clientes. Nossa trajetéria é um exemplo
inspirador de como a coragem de sonhar, aliada ao trabalho
persistente e & responsabilidade social, pode transformar vidas,
construindo um futuro mais seguro e consciente"

Mycheline Pimentel

‘ ’ Além do compromisso com a exceléncia em seguros, a MP Corretora
também se diferencia pelo suporte continuo a seus clientes, garantindo
tranquilidade em momentos de imprevistos atuando em todo nosso Pais.

Para saber mais sobre a corretora acesse o site:
https:/Iimpcorretoradeseguros.com.br/

corretora de seguros
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https://mpcorretoradeseguros.com.br/

¢{em

tudo para cuidar da Salde

Desejo ampliar meu portfélio e atrair
novos clientes com um programa
completo de saide e bem-estar

YD

Conhega a TEM! Somos um programa de
salde que oferece 4 linhas de cuidado
com +60 beneficios

—

Personalizamos Nossos servigos para que

’ cada programa seja nico e exclusivo
T ——
-

Além de atender as necessidades do seu
negocio e do seu consumidor

Entre em contato e conheca nosso ecossistema
& comercial@temsaude.com

@temsaude [} Tem saude



ARTIGO

m conselho consultivo com foco no

futuro e na inovacao pode ser valioso

para as empresas que desejam se

manter competitivas em um ambiente

de negdcios em constante evolucao.
Este conselho, composto por especialistas e
profissionais com viséo estratégica, pode oferecer
insights e orientagdes que ajudam a empresa a
antecipar tendéncias, identificar oportunidades e se
preparar para os desafios do futuro.

A inovacado é um elemento essencial para a
sobrevivéncia e o crescimento das empresas,
especialmente em um mundo cada vez mais digital
e tecnolégico. Um conselho consultivo com foco na
inovacado pode ajudar a empresa a desenvolver
uma cultura de criatividade e experimentacao,
incentivando a busca por solucfes novas e
disruptivas que agreguem valor aos clientes e ao
negocio como um todo.

Além disso, um conselho consultivo com olhar para o
futuro pode auxiliar a empresa a se manter relevante
e competitiva em um mercado em constante
transformacao. Ao analisar tendéncias, identificar
oportunidades emergentes e antecipar possiveis
ameacas, esse conselho pode ajudar a empresa a se
adaptar rapidamente as mudancas do mercado e a
se posicionar de forma estratégica para o futuro.

Para que um conselho consultivo com foco no futuro
e na inovacgao seja eficaz, é importante que seus
membros possuam conhecimentos e experiéncias
complementares, que permitam uma visao
abrangente e multidisciplinar dos desafios e
oportunidades que a empresa enfrenta. Além disso, é
fundamental que esses membros estejam alinhados
com a cultura e os valores da organizacao, para que
possam contribuir de forma significativa e construtiva
para o seu desenvolvimento.

A governancga corporativa € um tema cada vez mais
relevante no mundo dos negdcios, pois esta
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diretamente ligada a transparéncia,
responsabilidade e sustentabilidade das
organizacoes. Trata-se de um conjunto de
praticas e processos que visam garantir a
eficiéncia, a ética e a conformidade das
empresas com as leis e regulamentos vigentes.

Uma das principais raz0es para a sua
importancia € a necessidade de proteger 0s
interesses de todos os stakeholders envolvidos,
como acionistas, colaboradores, clientes,
fornecedores e a sociedade em geral. A
transparéncia e a prestacdo de contas séo
fundamentais para garantir a confianca dessas
partes interessadas, o que contribui para a
construcéo de relacionamentos sélidos e
duradouros.

Além disso, a governancga corporativa também
esta diretamente relacionada ao desempenho
financeiro e a sustentabilidade das empresas.
Organizacdes que adotam boas praticas de
governanca tendem a ser mais eficientes,
inovadoras e resilientes, o0 que as coloca em
uma posigao de vantagem competitiva no
mercado. Além disso, a transparéncia e a
responsabilidade corporativa sédo cada vez mais
valorizadas pelos consumidores, que buscam
empresas comprometidas com a ética e a
responsabilidade social.

Outro aspecto importante da governanga
corporativa € a reducéo de riscos. Empresas
gue contam com um sistema sélido de
governanca estao mais preparadas para
identificar e mitigar possiveis riscos, 0 que
contribui para a sustentabilidade do negécio a
longo prazo. Além disso, a governanca
corporativa também ajuda a evitar praticas
antiéticas e ilegais, reduzindo a exposicao da
empresa a potenciais penalidades e danos a
sua reputacao.



A ETICA COMO FUNDAMENTAL NAS ORGANIZAGOES

A ética nos conselhos das empresas € essencial
para garantir a integridade, a transparéncia e a
responsabilidade na gestao dos negocios. Os
conselhos devem agir de forma honesta, justa e
integra, levando em consideracdo ndo apenas 0s
interesses dos acionistas, mas também dos
colaboradores, clientes, fornecedores, comunidade
e meio ambiente.

Além disso, a diversidade e inclusdo nos
conselhos sédo fundamentais para promover uma
tomada de decisdo mais ampla e representativa.
Ao agir de forma ética e responsavel, os conselhos
contribuem para a construcao de relacionamentos
sélidos com os stakeholders, a promocéo da
confianca e a sustentabilidade do negécio a longo
prazo e promovendo a confianga e protegendo a
reputacdo da organizacao, garantindo a
sustentabilidade a longo prazo nos negacios.

PRINCIiPIOS DA GOVERNANGA CORPORATIVA

Os cinco principios da governanca corporativa
visam promover a integridade, transparéncia,
equidade, responsabilizacdo e sustentabilidade
das empresas, contribuindo para a criagao de
valor a longo prazo e o fortalecimento da confianca
de stakeholders.

1. Integridade: a integridade diz respeito a ética e
honestidade nos negocios, bem como ao
comportamento ético dos lideres e colaboradores
da empresa;

2. Transparéncia: garantir a divulgagao clara e
acessivel de informacg@es relevantes sobre a
empresa, decisdes estratégicas, suas operacoes,
desempenho financeiro promovendo a confianga
dos stakeholders e ajudando a prevenir praticas
corruptas ou antiéticas;

3. Equidade: assegurar a garantia de tratamento
justo e igualitario para todos os acionistas e partes
interessadas da empresa. Isso significa evitar
conflito de interesses e privilégios;

4. Responsabilizacdo: promover a gestéao
responsavel e prestacdo de contas dos gestores e

administradores da empresa perante o0s acionistas
e demais partes interessadas, considerando que
0s responsaveis pelas decisdes e a¢gbes da
empresa sejam responsabilizados pelos resultados
impactos de suas escolhas;

5. Sustentabilidade: a sustentabilidade diz respeito
a consideracao dos impactos sociais, ambientais e
econdmicos das atividades da empresa a longo
prazo. Refere-se a abordagem de principios e
praticas de sustentabilidade. Uma empresa
sustentavel busca ndo apenas o lucro financeiro,
mas também a preservagdo do meio ambiente, 0
bem estar dos funcionarios e a contribuicéo positiva
para a sociedade em geral.

CONCLUSAO

A governanca corporativa é essencial para a
sobrevivéncia e 0 sucesso das empresas no
mercado atual. Ao adotar boas préticas de
governanca, as organizacdes podem fortalecer
seus relacionamentos com os stakeholders,
melhorar seu desempenho financeiro e operacional,
reduzir riscos e garantir sua sustentabilidade a
longo prazo. Portanto, investir em governancga
corporativa ndo € apenas uma questao de
conformidade legal, mas uma estratégia
fundamental para garantir a competitividade e a
relevancia das empresas no cenario atual.

A importancia do conselho consultivo reside na sua
capacidade de oferecer orientacdo estratégica,
supervisao independente, diversidade de
experiéncias, networking e apoio na tomada de
decisbes fundamentadas, contribuindo para o
sucesso e a perenidade das organizacoes.

O ideal é ter um Conselho de Dentro para Fora,
que é uma abordagem de lideranca que prioriza o
fortalecimento da cultura interna da empresa,
baseada em valores éticos e transparéncia, para
refletir esses principios de forma positiva para o
ambiente externo. Essa estratégia visa alinhar a
organizacao, promover o engajamento dos
colaboradores e construir relagdes saudaveis,
resultando em impactos positivos no mercado e na
reputacdo da empresa.
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EVENTO

ASSOCIADO DO GRUPO EXALT LANGCA LIVRO SOBRE
SEGURO DE TRANSPORTES E DE RESPONSABILIDADE
CIVIL DE TRANSPORTADORAS

Lucas Vergilio e Carlos Aparecido Cunha

o dia 12 de outubro, o associado do Grupo
Exalt e gestor da Insurance Broker, Carlos
Aparecido Cunha, langou um livro sobre
“Seguro de Transportes e de

Responsabilidade Civil e de Transportadoras
— um ilustre desconhecido”, no estande da ENS, durante o

23° Congresso Brasileiro dos Corretores de Seguros.

A cadeia logistica € um dos maiores desafios de todos os
negocios que envolvem os processos de compra, venda e
entrega. O autor explica o propdésito do livro. “Vocés ndo
imaginam quantas etapas um produto passa, desde a sua
fabricacéo, industrializacdo e comercializacdo, até chegar
a zona de consumo, depois da compra. Para os
consumidores, isso parece simples. Escrevi essa obra,
com objetivo de melhorar o mundo, através da logistica.
Busquei a clareza nas informacdes, tanto para os clientes
gue utilizam essa cadeia, quanto para os profissionais que
trabalham ou desejam trabalhar nessa area”.
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Com uma abordagem didatica, a obra € um
guia voltado para profissionais do setor,
estudantes e todos que buscam a
compreensao detalhada sobre o Seguro de
Transportes. O material informativo nédo
apresenta apenas conceitos e principios
bésicos, mas leva o leitor a reflexdo, no que
se refere a importancia da logistica no
cotidiano e como ela influencia de forma
direta, a seguranca e a protecao dos bens
gue circulam pelo mundo.

Lucas Vergilio, presidente da ENS, falou
sobre a importancia do Seguro de
Transporte para o pais. “O lancamento
desse livro € muito importante, porque tudo
No Nosso pais, depende de uma boa
logistica. E preciso desenvolver essa
cultura de mostrar para o empresario que o
seguro de transportes € um investimento, e
nao um custo. Acredito que podemos
melhorar os resultados e diminuir as perdas
gue existem na industria”.

Carlos Aparecido é corretor de seguros,
graduado em Comunicagao Social —
Relacdes Publicas pela PUC-Campinas. E
pos-graduado em Gestéo de Marketing pela
IPEP- Campinas. E professor da Escola
Nacional de Seguros, fundador da
Insurance Broker Corretora de Seguros e
Conselheiro do Grupo Exalt. Foi diretor do
Sincor-SP por 20 anos, assumindo as
diretorias regional e executiva.
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Corretoras e Corretores
de Seguros!

Hoje celebramos a
nobreza de uma profissao
gue val além de vendas.
Levamos seguranca,
protecao e tranquilidade
a vida de cada cliente.
Parabéns pelo
compromisso e por
honrarem esta missao!




futuro!

Tendemos a acreditar que o que

nos faz fundamentais em um

cenario € o que ja fizemos, o que
conhecemos ou 0s relacionamentos que
construimos.

Nada disso.

O que realmente nos torna insubstituiveis é a
capacidade de enxergar, planejar e executar o
que esta por vir. O que fez o Corretor de
Seguros ser insubstituivel foi justamente isso:
sua habilidade de fazer com que o futuro
dependesse dele.

Ele n&o se limita a vender e renovar apolices. O
seu papel é mais estratégico. O Corretor torna-
se essencial ao ajudar clientes a tomar
decisfes informadas, antecipando riscos e
propondo solugdes antes mesmo de serem
solicitadas.

Essa capacidade de pensar a frente, de ir além
do conhecimento técnico e de suas conexdes
pessoais, € o que solidifica sua posicédo no
mercado.
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COM A PALAVRA

O que te faz insubstituivel?
Emir Zanatto, CEO da TEx

Ao alcangar uma certa estabilidade, pode
parecer tentador acreditar que a experiéncia ou
os relacionamentos passados sao suficientes
para garantir relevancia. Mas a realidade é
outra. A medida que a tecnologia transforma o
setor de seguros, o diferencial competitivo esta
na adaptabilidade, na inovacéo e na disposicao
para reimaginar o préprio papel em um mercado
em constante evolugéo.

E claro que toda a bagagem de conhecimento
acumulado, experiéncias, historias, erros e
acertos que se carrega é fundamental.. Foi essa
bagagem que nos trouxe até aqui. Mas néo
acredite que € s ela que vai nos levar para a
frente. Os novos desafios que aparecem exigem
um olhar novo de curiosidade e mao na massa
para construir um legado que nao se limita ao
gue ja fizemos.

E importante manter-se em constante
movimento, inovando e buscando sempre a
melhor versao de n6s mesmos e de nossos
servicos.

O que nos torna insubstituiveis €, acima de tudo,
a coragem de assumir a lideranca no desenho
do futuro. Do nosso futuro.



MARKETPLAGE DE SEGUR0S

WHITE LABEL

SOMOS 0 FAGILITADOR DO PROCESSO DE VENDAS
DE SEGUROS, DENTRO DO GANAL DO GLIENTE.

A PDVBox permite agilidade no desenvolvimento, langamento
de produtos de forma totalmente on-line

Sistema Full Filment

APRESENTACAO, COBRANCA, EMISSAO E GESTAO

@ https://pdvbox.com.br/ pdv 070) 4
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ESPECIAL

TECNOLOGIA A DISPOSICAO DO
GERENCIAMENTO DE RISCO NO TRANSPORTE

Mitigar riscos que afetam o funcionamento da cadeia logistica é
a preocupagdo das empresas que operam no setor

Por: Sergio Vitor Guerra

o fechar um contrato de seguro, uma das
grandes preocupac0des dos transportadores
€ evitar perdas financeiras diante de um
sinistro. Além disso, a preocupacdo com a

seguranca e a saude dos motoristas torna a
contratacdo do seguro fundamental. Embora a

transferéncia do risco seja a finalidade dessa operacéao,
um segmento que depende da atividade humana na
estrada precisa de estratégias para diminuir a
vulnerabilidade dos trabalhadores.

O gerenciamento de risco é parte integrante dos servigos
agregados de uma apdlice de seguro de transportes que
visa controlar o resultado da operagdo. Sua
funcionalidade, porém, pode ser comprometida se nao
houver a correta aplicacao das regras e definicbes de
maneira adequada a operacdo do segurado. E o que
explica Vanessa Mendonca, cofundadora da Albatroz, a
primeira MGA de seguro de transporte do Brasil.

“E fundamental compreender a operacéo e conhecer a
exposicao de cada perfil de mercadoria, regiao, trajetos,
embalagens, etc.”, detalha a executiva. ISso é necessério
para que a regra de GR adequada seja aplicada,
visando, segundo ela, sua efetivacdo na prevencao de
acidentes e perdas. “Nao menos importante, além das
regras e definicbes, ha também a gestéo e
acompanhamento das regras que foram definidas,
devendo ser cumprida todas as determinacdes a fim de
ndo comprometer a seguranca do transporte”,
complementa.

Atualmente, os profissionais que atuam na andlise de
riscos contam com o apoio da tecnologia. Ao incorporar
solugdes tecnologicas, as empresas do setor monitoram
com mais eficiéncia suas operacgoes, reduzindo perdas e
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otimizando seus processos. Na avaliagéo de
Nilton Costa Jr., Head de Rastreamento e
Telematica da Delta Global, o apoio tecnoldgico
é fundamental na gestao de riscos no
transporte.

Ele explica que os sistemas de rastreamento
em tempo real, sensores inteligentes e analise
de dados monitoram a localizac&o de cargas e
veiculos, identificam desvio de rotas e outras

Vanessa Mendonga, da Albatroz MGA



irregularidades, além de prever possiveis riscos com “A empresa garante o0 monitoramento preciso e em

base em dados histéricos. Além disso, a inteligéncia tempo real de veiculos e cargas. A interface
artificial comegou a desempenhar um papel homem-maquina é via aplicativo, que pode tanto
importante, permitindo a identificacdo de padrdes e a ser um tablet da Delta ou o préprio celular do
tomada de decisdes mais precisas. motorista, eliminando a necessidade de teclados”,

conta Nilton. A empresa possui também a Delta
Fleet, que oferece uma interface intuitiva para
andlise de dados e tomada de decisdes.

-

Além disso, a companhia disponibiliza um servico
de monitoramento 24/7, “com uma equipe
especializada e protocolos personalizados para
cada cliente”, pondera o especialista. Essa
ferramenta, segundo ele, assegura uma resposta
rapida e eficaz em caso de incidentes,
minimizando perdas e garantindo a seguranca das
operacoes.

Especificamente para o corretor de seguros, 0
principal canal de distribuicdo de seguro de
transporte do pais, a Albatroz MGA oferece maior
capilaridade nacional, além de servigos digitais.

Nilton Costa Jr., da Delta Global .
A empresa, segundo Vanessa, possui uma

“Com a implementacéo dessas tecnologias, as plataforma intuitiva a qual o corretor pequeno,
empresas do setor conseguem reduzir mesmo sem conhecimento técnico em transportes,
significativamente o nimero de roubos, otimizar suas ~ consegue solicitar e obter uma cotacdo de seguro.
operacoes e oferecer servicos mais seguros aos seus O digital reduz o custo operacional e aumenta a
clientes”, salienta o especialista. Além disso, segundo  €ficiéncia para o corretor fechar negécio”, pontua a
ele, as seguradoras podem utilizar esses dados para executiva.

avaliar melhor os riscos e oferecer seguros Vanessa destaca que a Albatroz MGA
personalizados, com pre¢os mais competitivos e desburocratiza toda a contratagdo e a manutencéo
coberturas mais adequadas. “A tecnologia, portanto, do seguro de transporte, tendo o corretor como
representa um avanco significativo na gestao de peca central. “Trouxemos ao corretor pequeno e

riscos no transporte, contribuindo para a seguranca e~ Medio a possibilidade de iniciar neste segmento

a eficiéncia do setor”, destaca o especialista da Delta. ~MESMO Sem ter muito conhecimento do produto de
transportes”, destaca. Ela lembra que a empresa &

TRABALHO HUMANO E DIGITAL a unica MGA 100% digitalizada e integrada por
. AP| com a seguradora.
A medida que a tecnologia avan¢a no mercado de

seguros, profissionais do segmento passam a se
adaptar ao novo cenério e a utiliza-lo a seu favor. Na
gestédo de risco no transporte, Nilton Costa Jr. conta
gue a Delta Global oferece solu¢cfes completas e

O setor de transporte € um dos mais importantes
para o Brasil. Portanto, proteger esse segmento
significa contribuir para uma economia nacional
estavel. A tecnologia chegou para aumentar a
seguranca das transportadoras e dos motoristas

persona“zadas. Entre as ferl‘amentas eSté. (0] Delta na estrada’ além de auxi“ar oS profissionais que
Safe, desenvolvido pela companhia e fabricado 100%  atuam diretamente no processo da contratacédo de
no Brasil. seguros.
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NOVIDADE

SEGURADORA ALM

APRESENTA NOVOS
RECURSOS VOLTADOS PARA
AS ESTRATEGIAS DIGITAIS

Reformulac¢éo do site, criacdo do portal do
corretor e o aplicativo Aki. fazem parte da
gestéo de atendimento voltados para os
corretores e clientes da companhia

om objetivo de ampliar a sua presenca no

mercado nacional e evoluir em estratégias
para o ambiente digital, a Seguradora ALM
reformulou o site, criou o portal do corretor

e lancou um aplicativo para atender as
necessidades dos segurados, novos clientes e

parceiros de negécios da companhia.

O portal conta com um novo layout e a area voltada
para os corretores de seguros possui informacgdes
sobre a gestdo de negdocios, cotacfes e comissdes ao
efetuar a entrada com login e senha. E possivel
encontrar dados do cliente por meio de uma busca
inteligente, onde os produtos adquiridos pelo segurado
e o0s servicos ofertados, podem ser acompanhados em
tempo real.

Com o Aki., novo aplicativo da Seguradora
ALM, o segurado possui acesso a apolice e
aos detalhes sobre os produtos contratados.
O corretor possui acesso as comissoes, ao
portal de vendas e aos detalhes sobre a
contratacdo do que a companhia proporciona
ao consumidor final, além de gerar o acesso
direto a central de atendimento.

“Iniciamos um ciclo aportando investimentos
para expandir a comercializagao dos
produtos, com foco no digital para facilitar o
cotidiano dos nossos clientes e parceiros
comerciais. A partir de agora, € possivel
ampliar a comunicacdo com 0S nN0SS0S
parceiros e segurados no novo portal e no
aplicativo Aki. Disponibilizamos uma central
de atendimento separadas para atender os
corretores e 0s segurados, com 0
direcionamento voltado para precisdo em
atender cada necessidade apresentada”,
explicou Alexandre Dominguez, CEO da
Seguradora ALM.

No Portal do Corretor, onde é possivel
gerenciar as cotacdes, emitir as propostas,
verificar os detalhes das apdlices e dos
pagamentos, além de consultar saldos e
comissOes a receber, 0s seguros
inadimplentes e a relacado de documentos
emitidos.

Para conduzir a comunicabilidade junto a
jornada digital e a expansdo comercial dos
produtos, a Seguradora ALM efetuou a
contratacdo de uma nova gerente de
produtos. Priscila Vizani chega para somar
com a sua experiéncia no setor. "A
contratacao da nova gerente de produtos faz
parte do planejamento estratégico comercial
da companhia, para levar os nossos
produtos ao consumidor final", concluiu
Dominguez.
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Parabéns Corretores!

ANS - n®41745-9

/ Nossa homenagem a quem com dedicacao e \
competéncia, sdo a forca motriz por tras de cada conquista.
A Allcare celebra sua importancia e agradece pela
parceria ao longo dos anos.

Que continuemos nossa jornada

\ de crescimento e conquistas. /

corretorallcare.com.br




ARTIGO | JOSUSMAR SOUSA

O CLIENTE ESTA PEDINDO PARA

CONTRATAR SEGURO DE VIDA

E FUNDAMENTAL CONTINUAR TRABALHANDO NA CRIAGAO
DE UMA CULTURA DE PREVENGAO E CUIDADO CONTINUO

Ele é corretor de seguros, CEO
da Mister Liber Corretora de
Seguros, membro do Conselho
de Ex-presidentes (Past
President Council) da MDRT
(Million Dollar Round Table) e
representante da companhia
(Company Chair) Porto na MDRT

seguro de vida é um oceano azul de
oportunidades para os corretores. Todo
o historico recente da pandemia
despertou na sociedade uma

preocupacao ainda maior sobre protecéo
e seguranca com relacdo a vida. As pessoas

passaram a observar mais a si proprias e as suas
familias, seu ritmo de vida, e comecaram a ter a
percepcao de que ndo podem esperar o risco chegar.
Muitas delas comecaram a cogitar contratar um
seguro de vida, entendendo a importancia de contar
com garantias que vao proteger a elas e suas
familias em casos de imprevistos. O cliente est4,
finalmente, buscando o seguro de vida!

Esse entendimento impactou diretamente os
nameros de contratacédo do seguro de vida. Segundo
dados divulgados pela Federacédo Nacional de
Previdéncia Privada e Vida (Fenaprevi), 0 segmento
de seguro de vida individual apresentou crescimento
de 25,3% no primeiro semestre de 2024, frente ao
mesmo periodo de 2023. O levantamento também
apontou um aumento de 23,1% na contratacdo de

previdéncia privada, na mesma base de comparacao.

O setor de seguros precisa continuar trabalhando
unido na criagao de uma cultura de prevencao e
cuidado continuo. Para isso, é importante valorizar o
atendimento do corretor, que hoje deixou de ser um
vendedor de seguros para se tornar um consultor
especializado em beneficios.

Além disso, para atender plenamente esse novo
cliente, muito mais conectado, informado e seletivo,
temos que entender, além suas necessidades e
expectativas quanto ao seguro propriamente dito, de
gue forma ele prefere ser abordado — ou seja,
guando a interacdo humana é desejada, quando a
opcéo é pelos canais digitais ou mesmo quando
devemos atuar das duas formas.

A abordagem dos corretores deve levar sempre em
conta esse conjunto de fatores, para que possa
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prestar ao atual ou futuro cliente uma
consultoria que o ajude a construir a apélice
ideal para suas necessidades, além de
estimula-lo a reavaliar se a protecao esta
aderente aos objetivos do seu planejamento
financeiro.

Apesar de observarmos uma expansao
consideravel do segmento nos ultimos anos,
uma grande parcela dos brasileiros ainda nao
considera o seguro de vida um item primordial
para o seu planejamento financeiro, o que
significa que ainda ha muito espaco para
crescimento.

Nesse cenario, 0s corretores podem procurar
trazer exemplos reais de como o seguro de
vida ajuda a absorver impactos excepcionais
no nosso cotidiano, contribuindo para que
tenhamos uma vida mais previsivel e
equilibrada. Essa € a missao do seguro.

A necessidade de profissionais de seguros
nunca foi tdo grande, essa € a melhor
oportunidade para alcancar proativamente os
clientes, construir confianga e
relacionamentos, oferecendo um valor
extraordinario a sociedade.

Temos apenas uma certeza na vida e para a
qgual nada podemos fazer: todos vamos
morrer. Mas esta sob nosso controle — e de
nossos clientes — decidir como vamos viver até
morrer, ter qualidade de vida, e o legado que
deixaremos.

A mais valiosa que cada um tem € avida e a
capacidade de gerar renda. Propdsito é a
grande contribuicdo que podemos entregar em
vida. Proteger familias com o seguro de vida é
um belo proposito.



Delta Globdal,
ha 9 anos
a empresa

que trouxe
Inovacao

a0 mercado
de seguros

Solugbes completas em tecnologia e servigos: tudo
que vocé precisa para levar o melhor ecossistema
de gestdo de frotas do mercado para seus clientes.
Vamos juntos que o melhor ainda esta por vir!

ASSISTENCIA 24H
ASSISTENCIA A VIDROS
CARRO RESERVA :
GESTAO DE MANUTENGAO
RASTREAMENTO
TELEMETRIA

VIDEO TELEMETRIA

POTENCIALIZE SUAS VENDAS.

SAIBA MAIS SOBRE OS NOSSOS Y/
PRODUTOS E SERVICOS. /’

Nos chame no WhatsApp @ acesse
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CARTA ABERTA

CORRETOR DE SEGUROS:
A PROFISSAO QUE PROTEGE O FUTURO

Por: Ping Seguro

corretor de seguros é essencial para a
seguranca e o planejamento de muitas
pessoas. Mais do que vender apdlices,
ele atua como um consultor, orientando

e oferecendo a protecdo necessaria
para que o futuro de seus clientes esteja sempre

protegido.

Imagine uma familia que acabou de conquistar a
casa propria, um sonho de muitos anos. O corretor,
entendendo suas necessidades, oferece o0 seguro
residencial ideal, incluindo coberturas que a familia
nem imaginava, como contra danos naturais ou
roubos. Com essa protecdo, o futuro da familia esta
garantido.

Ou pense em uma empresaria que investiu tudo em
seu novo negacio. O corretor de seguros, ao
entender a importancia daquele empreendimento,
oferece solu¢des completas, protegendo tanto a
empresa quanto a familia dela, garantindo
seguranca para que ela possa focar no crescimento.

PROTEGENDO MAIS DO QUE BENS MATERIAIS

O papel do corretor vai além de proteger carros,
casas ou empresas. Ele protege sonhos e planos de
vida. Cada contrato de seguro é uma promessa de
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gue, mesmo diante de adversidades, o futuro
estara resguardado.

Em casos de emergéncia médica, por exemplo, o
seguro de saude garantido pelo corretor permite
gue a pessoa receba o tratamento necessario,
sem comprometer suas finangas. E o seguro de
vida, por sua vez, assegura que a familia do
cliente continuara amparada financeiramente,
mesmo em momentos dificeis.

Esses exemplos mostram que o trabalho do
corretor € muito mais profundo. Ele oferece
seguranca para que as pessoas possam seguir
em frente, com a certeza de que o futuro esta
protegido.

TECNOLOGIA A FAVOR DO CORRETOR DE
SEGUROS

Com o avancgo da tecnologia, o dia a dia do
corretor de seguros foi transformado. Ferramentas
como o multicalculo tornaram o processo de
cotacdo mais rapido e eficiente, permitindo que o
corretor ofereca as melhores opcdes de seguros
de forma agil.

Além disso, os CRMs, como o Ping Seguro,
facilitaram a gestao de clientes, organizando
renovacgdes, prazos e contatos. Isso melhora o
atendimento e fortalece o relacionamento com os
segurados, tornando o trabalho do corretor mais
estratégico e personalizado.

A IMPORTANCIA DO CORRETOR NA VIDA
DOS CLIENTES

O trabalho do corretor de seguros impacta
diretamente a vida de seus clientes. Ele esta
presente em momentos de incerteza, garantindo
gue haja suporte para enfrentar os desafios. A
cada apdlice, o corretor oferece a tranquilidade de
gue, no futuro, seus clientes estarao protegidos.



APOIO AO CORRETOR

UM HUB DE CONTEUDO
EXCLUSIVO

Conteddos petsnl\i'l'ltadm;
para yock, Corretor

Novo espaco da Icatu Seguros reune
conteudos relevantes para apoiar o corretor
no dia a dia e na interacao com seus clientes

Icatu Seguros promovera durante o més de outubro

uma série de acdes especiais para celebrar o Dia do
Corretor, que ocorre no dia 12. Uma das iniciativas é
o lancamento de um novo hub de contetdo pensado

para enriquecer a atuacao dos corretores parceiros
da companhia. Com o propésito de estreitar ainda mais o
relacionamento e oferecer suporte continuo a estes profissionais,
0 “Espaco do Corretor” tratara de temas valiosos como gestao,

novas tecnologias, mudancas regulatérias, campanhas, programas

de incentivo, oportunidade de capacitacdo e informacdes sobre 0s
produtos de protecéo da Icatu.

Além dos contelidos especiais, 0 espac¢o contara ainda com
colunas de especialistas da Icatu Seguros e do mercado.

“O portal de contetdo chega na esteira de uma série de outros
movimentos da Icatu Seguros para dar suporte, trazer fluidez e
ampliar a eficiéncia do trabalho desses nossos parceiros na
jornada de protecéo da sociedade. Um exemplo recente é a A.V.1.,
primeira assistente IA do mercado segurador que auxilia 0s
corretores na gestao da carteira dos clientes, com tudo na palma

da méo. Agora, esse novo espago
nasce nao so6 para facilitar a
transmissdo de conhecimentos sobre
a Icatu com estes profissionais, mas
também para potencializar a
expertise do corretor, a partir de
conteudos pensados para otimizar o
dia a dia deles”, afirma Alexandre
Vilardi, Vice-Presidente Corporativo
da Icatu Seguros.

O novo espaco tera trés editorias
principais: Para Vocé, Por Dentro do
Mercado e Vocé e Seu Cliente. Na
editoria Para Vocé, os corretores
terdo acesso a contetdo sobre
gestao e otimizacao para a rotina,
como ferramentas, campanhas,
programas de incentivo e
oportunidades de capacitacdo. Na
secao Por Dentro do Mercado, o foco
sera em tendéncias do setor, como
eventos, novas tecnologias, além de
mudancas regulatdrias. Ja em Vocé
e Seu Cliente, o objetivo sera
aprimorar a abordagem consultiva,
por meio de temas como protecao
financeira, encontro intergeracional e
longevidade.

“Esse hub de conteudo foi pensado a
partir da nossa escuta ativa e da
analise de dados gerados pelos
corretores. Temos mapeado
constantemente suas necessidades e
interesses em diversos canais, como
as redes sociais, buscas no Google e
pesquisas. Esses estudos
recorrentes permitirdo que essa
plataforma relina temas que séo
realmente Uteis e que, com certeza,
vao impactar positivamente a
produtividade dos corretores”,
destaca Cinthia Kato, Diretora de
Marketing e Canais da Icatu Seguros.
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GRUPOAVZ

Muito além do sequro

RECEBEU OS PARTICIPANTES DURANTE
O 23° CONGRESSO BRASILEIRO DOS
CORRETORES DE SEGUROS

Grupo Al2+ recebeu 0s congressistas
na Exposeg, durante o 23° Congresso
Brasileiro dos Corretores de Seguros,
entre os dias 10 e 12 de outubro, no
EXPO MAG, Rio de Janeiro.

Com um estande na Exposeg, o Grupo Al12+ foi
representado pelo presidente, Renner Fidelis; José
Alexandre Cid, diretor comercial; Evaldo de Paula,
diretor de expanséo; Flavio Lino de Paula, diretor de
marketing e tecnologia; Carlos Hermida, diretor
executivo A12+ Corporate; e por Wellerson Castro,
diretor comercial, com a equipe de apoio comercial e
de marketing.

A empresa promoveu acdes dinamicas para receber
0s participantes, com objetivo de compartilhar as
solucdes personalizadas sobre as verticais de
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negocios oferecidas e as suas condicdes
diferenciadas. Apresentacdes interativas com
0S executivos do grupo e especialistas
convidados; demonstracéo de produtos e
servigos; networking facilitados, com a troca
de contatos e o0 estabelecimento de parcerias
comerciais; e a distribuicdo de materiais
informativos, sobre os beneficios oferecidos
pelo Grupo A12+.

“Promovido pela Fenacor, o Congresso
Brasileiro dos Corretores de Seguros é uma
excelente oportunidade de troca de
conhecimento com os participantes e com os
nossos parceiros de negdcios. E gratificante
participar do evento com toda a diretoria e 0
nosso time. Preparamos um ambiente inovador,



para apresentar aos corretores todos os beneficios e solu¢des
oferecidas pelo Grupo A12+, para ampliar os negécios e
transformar suas empresas”, declarou o presidente, Renner
Fidelis.

A FORCA DA DISTRIBUIGAO DE SEGUROS ESTA
NA PARCERIA COM OS CORRETORES DE
SEGUROS

No dia 11 de outubro, Renner Fidelis, presidente do Grupo
Al12+, participou do painel Corretores de Seguros:
Protagonistas ou Provedores de Solucgao (?!). O debate foi
mediado por Erico José Melo Nery, Presidente Sincor-SE e
contou com a participacéo do Ariel Couto, CEO da MDS Brasil
e Americas Regional Manager da Brokerslink, Marcos
Kobayashi, diretor comercial Varejo e Vida da Tokio Marine e
Marcus Vinicius de Oliveira, CEO da Wiz.

Erico Melo, presidente do Sincor-SE e sécio do Grupo A12+,
iniciou seu discurso compartilhando dados sobre o seguro
Auto no Brasil. Ele destacou:

"Quando falamos sobre mercados de seguros, a realidade &
preocupante. Atualmente, ndo temos nem 30% da frota
segurada. Isso pode ser verdade se considerarmos apenas
veiculos de passeio. No entanto, a frota nacional inclui carros,
motos, bicicletas, e, nesse cenario, o percentual de cobertura
nao chega a 17%. Ao comparar 0s humeros do Senatran com
os da SUSEP, percebemos essa discrepancia.”

Durante o painel, Renner Fidelis
reforgcou que o corretor de seguros é o
protagonista e o provedor que traz a
solugéo. "O profissional que leva
protecdo para as familias e para as
empresas precisa ter capacidade,
know-how e ser um consultor
diferenciado. N6s, do Grupo A12+,
prestamos esse suporte e
caminhamos juntos, desenvolvendo
estratégias para auxiliar o corretor no
dia a dia".

Sobre a diversificacdo da carteira, 0
executivo compartilhou como
conseguiram obter excelentes
resultados no Grupo Al12+, com a
venda do consorcio. A producao que
era irrelevante, alcangou a marca de
mais de R$ 200 milhdes.

Ao mencionar a importancia da
qualificagéo, Fidelis destacou a
criacdo da Universidade de Negdcios
do Grupo Al12+, em parceria com a
Escola de Negdcios e Seguros.
"Temos mais de 600 alunos inscritos,
abrangendo todo o0 nosso time,
incluindo colaboradores, cotistas e
partners, que estao sendo treinados
nas mais diversas areas. Sem
conhecimento, ndo conquistamos
novos espacos.”

A parceria exclusiva com a ENS
proporciona aprendizado e
crescimento sustentavel ndo apenas
para as empresas, mas também para
todo o Grupo A12+, que esta em
franca expanséo. Os cursos, validados
por uma instituicdo reconhecida pelo
MEC, promovem a educacao
continuada, auxiliando na qualificacéo
de profissionais em um mercado cada
vez mais competitivo.
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CAMPANHA

CADA APOLICE EMITIDA E
UMA CHANCE DE GANHAR
UM PREMIO INCRIVEL!

Promogho da EZZE SEGURO!
E proibida a venda de Titulo
SAC 0800 940 1130, Ouvidoria 0800 707 4936,

EZZE DO MILHAO

MARCA OS CINCO ANOS DA
COMPANHIA NO MERCADO
DE SEGUROS

Serdo cinco sorteios para produg¢ées nas areas de
Auto Individual, Empresarial e Residencial

partir do dia 1° de outubro, a EZZE promove a
Campanha: EZZE DO MILHAOQ, uma ac&o voltada para
0s corretores que emitirem apdlices de seguros Auto
Individual, Empresarial e Residencial. A acdo marca os
cinco anos de operacao da companhia que tem
ampliado seu portfélio, especialmente no segmento de
seguros individuais.
A campanha tera a duracao de 3 meses e sera encerrada no dia 31
de dezembro de 2024, sendo que cada apolice emitida ira gerar um
namero da sorte. Seréo realizados cinco sorteios em janeiro de
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2025, no valor de R$ 200 mil bruto,
e todos 0s corretores participantes
terdo a oportunidade de ganhar
mais de uma vez.

“Queremos agradecer a todos 0s
corretores que representam o
principal canal de distribuicdo dos
produtos da EZZE. Além de levar
protecdo a seus clientes, nossos
parceiros terdo oportunidades de
participar dos nossos sorteios e
concorrer aos prémios. Essa foi a
nossa forma de dizer muito
obrigado a todos que estdo com a
gente nesta jornada”, ressalta
Richard Vinhosa, CEO EZZE
Seqguros.



Agilidade e Seguranga
para o seu Negdcio!

V) Seguro garantia prestagao de
servigos, obras e fornecimento

& Garantia judicial

@ Seauro de fisco de Engenharia
e Responsabilidade Civil

V) Seguro de compra e
venda de energia

= - = > —— -
& seguro Garantia Locaticia .

SEGUROS

| ’: CLIQUE NOS ICONES B - NN gt
- CPSAMT Seguros  [G) @m7 seouros RV17

SEGUROS



https://br.linkedin.com/company/rm7corretoradeseguros
https://br.linkedin.com/company/rm7corretoradeseguros
https://www.instagram.com/rm7_seguros/
https://www.instagram.com/rm7_seguros/
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Otimize sua
investigacao de
sinistros com o
Sindicante Digital!

Transforme dados em informagoes uteis para
decisoes rapidas e precisas.

+ Reduza o tempo de analise em até 53%.
+ Aumente a satisfacdo da sua equipe para 94%.

« Ambiente 100% online, integrado e interativo.

Experimente agora mesmo e
EIEVE d EﬂCiéﬂCiﬂ da sua Visite nosso site:

4 B -~ H 1
investigagao de sinistros! https://sindicantedigital.com/

#pessoas #digital #insurtech


https://sindicantedigital.com/assinatura/

